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خبرگزاری ایرنا
5 مرداد
کد خبر: 84417204

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه:
جای بنیاد کرمانشاه‌شناسی در بین‌المللی کردن روز ملی کرمانشاه خالی است

کرمانشاه - ایرنا- رئیس اتاق بازرگانی، صنایع، معادن و کشاورزی کرمانشاه با اشاره به جای خالی رویدادهای بین‌المللی به مناسبت روز ملی کرمانشاه، گفت: راه‌اندازی بنیاد کرمانشاه‌شناسی می‌تواند این خلا را پر کند و اتاق بازرگانی آمادگی دارد متولی دبیرخانه این انجمن باشد.

به گزارش ایرنا؛ «کیوان کاشفی» روز سه‌شنبه به مناسبت پنج مرداد روز ملی کرمانشاه ضمن گرامیداشت این روز و یاد شهدای عملیات مرصاد، افزود: تنها چند استان کشور روز ملی به نام خود دارند و حضور کرمانشاه بین این استان‌ها بیانگر اهمیت نامگذاری روز ملی کرمانشاه و یادبود عملیات مرصاد است.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با بیان اینکه استفاده از مجموع ظرفیت‌های استان در قالب روز ملی کرمانشاه نیازمند سازماندهی مناسب و مدیریت واحد است، خاطرنشان کرد: معتقدم تنها بخشی که می‌تواند مدیریت این سازماندهی را برعهده بگیرد بنیاد کرمانشاه شناسی است.

وی با بیان اینکه این بنیاد شاخه‌ای از بنیاد ایران شناسی است که از چند سال قبل صحبت‌ راه‌اندازی آن در کرمانشاه مطرح شد، اضافه کرد: متاسفانه آخرین باری که درباره این بنیاد اتفاقاتی رخ داد در سال‌های ۹۳ و ۹۴ بود و پس از آن هیچ اتفاق خاصی را شاهد نبودیم.

کاشفی با اشاره به اهمیت راه‌اندازی و تقویت این بنیاد و گردآوری نخبه‌های علمی و تخصصی و افراد سرشناس کرمانشاهی که بسیاری از آنها چهره ملی هستند در آن، تاکید کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه این آمادگی را دارد که متولی دبیرخانه بنیاد کرمانشاه ‌شناسی باشد و چنانچه هزینه‌هایی در این زمینه لازم است پرداخت کند.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با بیان اینکه اساسنامه و چارچوب‌های فعالیت این بنیاد مشخص است، اضافه کرد: تنها کاری که باید انجام دهیم این است که افراد نخبه کرمانشاه در زمینه‌های فرهنگی، اقتصادی، رسانه‌ای، روحانیت، هنری را در این بنیاد جمع کنیم.

به گفته رئیس اتاق کرمانشاه این افراد باید در طول سال تولید ایده و محتوا داشته باشند تا بتوانیم خروجی آن را در قالب برگزاری رویدادهای ملی و بین المللی برای روز ملی کرمانشاه شاهد باشیم.

کاشفی معتقد است با این کار کرمانشاه از بُعد اقتصادی، فرهنگی، سیاسی از ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه بیش از پیش استفاده خواهد کرد.

مرصاد عملیاتی بی سابقه در طول ۲۰۰ سال اخیر

وی از عملیات مرصاد به عنوان یک رویداد که طی ۲۰۰ سال گذشته در تاریخ کشور بی‌سابقه بوده یاد کرد و افزود: این عملیات به نوعی آخرین نقطه جنگ تحمیلی در کرمانشاه بود و همانگونه که جنگ در کرمانشاه آغاز شد با شکست عراق ‌و منافقین در عملیات مرصاد، در همین استان نیز خاتمه یافت.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با اشاره به رشادت‌هایی که در عملیات مرصاد در کرمانشاه صورت گرفت، گفت: این پیروزی بزرگ که در تاریخ پنجم مرداد رقم خورد باعث شد این روز به نام روز ملی کرمانشاه ثبت شود و این نامگذاری بیانگر اهمیت این رویداد بزرگ ملی است.

کاشفی ابراز امیدواری کرد، روز ملی کرمانشاه در آینده نزدیک به صورت رسمی نیز در تقویم کشور ثبت شود.

ابعاد مختلف روز ملی کرمانشاه را در کنار هم ببینیم
رئیس اتاق بازرگانی، صنایع، معادن و کشاورزی کرمانشاه سپس به ۲ بُعد مهم روز ملی کرمانشاه اشاره کرد که باید در کنار یکدیگر دیده شوند و ادامه داد: از آنجایی که نامگذاری روز کرمانشاه بر اساس سبقه عملیات نظامی مرصاد است لازم است بعد نظامی آن بیش از پیش تقویت و ترویج شود.

به گفته کاشفی ترویج بُعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید به گونه‌ای باشد که کرمانشاه در عرصه ملی و بین‌المللی با این رویداد شهره شود.

وی اظهار کرد: همانگونه که بزرگانی مانند ستارخان و باقرخان به نمادهای ملی برای خطه آذربایجان تبدیل شدند ما نیز باید بزرگان و شهدای این عملیات را در عرصه ملی و بین المللی معرفی کنیم.

وی همچنین بر لزوم گرامیداشت جایگاه افرادی که در عملیات مرصاد بسیار مثمر ثمر بودن نیز تاکید کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه با بیان اینکه به موازات بُعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید ابعاد دیگران آن از جمله ابعاد فرهنگی، سیاسی، اقتصادی و اجتماعی نیز در نظر گرفته شود، اضافه کرد: متاسفانه طی سال‌های اخیر به این بخش آنطور که باید توجه نشده است.

وی معتقد است اگرچه سابقه نامگذاری روز ملی کرمانشاه چندان طولانی است نیست و به دو، سه سال بعد از جنگ تحمیلی برمی‌گردد اما در این مدت آنطور که باید به ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه پرداخته نشده است.

روز ملی کرمانشاه فرصتی برای بین‌المللی کردن استان

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه در ادامه با تاکید بر لزوم استفاده بیشتر از ظرفیت روز ملی کرمانشاه برای معرفی استان هم در عرصه ملی و هم بین‌المللی، یادآور شد: متاسفانه کرمانشاه استان بین‌المللی نیست و کمتر شاهد آن هستیم که به جز در زمینه‌های اقتصادی و تجاری که گاهی به دعوت اتاق بازرگانی هیات‌های خارجی به کرمانشاه می‌آیند تعاملات بین‌المللی دیگری در بعد فرهنگی، هنری، اجتماعی داشته باشیم.

کاشفی روز ملی کرمانشاه را فرصت مناسبی دانست تا بتوان با اتکا بر آن کرمانشاه را میزبان رویدادهای متعدد علمی و تخصصی بین‌المللی کرد.

وی یکی دیگر از ظرفیت‌های استان که می‌تواند در قالب روز ملی کرمانشاه به کشور و دنیا معرفی شود را جاذبه‌های گردشگری و توریستی استان اعلام کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند حلقه اول و یکی از قطب‌های گردشگری کشور باشد زیرا نسبت به بسیاری از استان‌های دیگر کشور که در حوزه گردشگری خوب کار کردند ظرفیت‌های بسیار بیشتری دارد.

کاشفی اظهار کرد: روز ملی کرمانشاه همچنین فرصتی برای معرفی بیش از پیش قابلیت‌های تجاری و اقتصادی استان نیز هست.

وی با بیان اینکه کرمانشاه از دیرباز در مسیر جاده ابریشم قرار گرفته و امروز بزرگترین دروازه تعاملات ایران با عراق و در آینده نه چندان دور با سوریه، لبنان و مدیترانه است، افزود: پرداختن به ظرفیت‌های اقتصادی کرمانشاه می‌تواند باعث شکوفایی استان شود.

7 مرداد
کد خبر: 84419685
رئیس اتاق کرمانشاه: حمل یکسره کالا برای تجارت با عراق ضروری است

کرمانشاه- ایرنا- عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران و رئیس اتاق کرمانشاه تاکید کرد که برقراری حمل یکسره از مبدا در ایران و تخلیه آن در عراق یک امر ضروری برای مبادلات تجاری با این کشور است.

به گزارش روز پنجشنبه ایرنا؛ «کیوان کاشفی» در نشست تجار کرمانشاهی با رایزن اقتصادی ایران در عراق و رئیس اتاق مشترک بازرگانی ایران و عراق که در محل اتاق بازرگانی کرمانشاه برگزار شد اظهار داشت: روزانه حدود هزار کامیون کالا در پایانه های مرزی استان کرمانشاه تخلیه و بارگیری می شود که این موضوع در نهایت به ایجاد بی نظمی و ازدحام در پایانه های مرزی منجر شده است.

وی افزود: نیاز است که در یک رایزنی با مقامات این کشور عربی موضوع حمل یکسره کالا از مبدا و مقصد یک بار برای همیشه حل و علاوه بر کاهش هزینه ها روند صادرات تسهیل شود.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه همچنین به موضوع توانبخشی به مبادلات تجاری با کشور عراق اشاره کرد و گفت: برای اینکه بتوانیم روابط تجاری و پایداری با کشور عراق داشته باشیم باید موضوع واردات از این کشور را نیز دنبال کنیم.

کاشفی با اشاره به کاهش صادرات ایران به عراق نسبت به سال‌های گذشته گفت: قوانین محدود کننده از سوی اقلیم کردستان عراق یکی از دلایل کاهش میزان صادرات محسوب می شود.

وی با تاکید بر لزوم رسیدن به دستورالعمل واحد در زمینه ‌های مختلف از جمله حمل و نقل، بانک و تردد تجار در استان‌های هم مرز با عراق، اظهار کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه آمادگی دارد میزبانی نشستی با حضور روسای اتاق بازرگانی استان‌های هم مرز با عراق و مسئولان مرتبط را بر عهده بگیرد تا شاهد برقراری هارمونی بین بخش‌های مختلف باشیم.

عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران نسبت به برخی از محدودیت‌های صادراتی نیز انتقاد کرد و گفت: وضع محدودیت‌های صادراتی برای کالاهای یارانه‌ای مشکلی ندارد اما گاهی هم می بینیم که این محدودیت ها در دیگر موارد نیز مشاهده می شود.

کاشفی تاکید کرد: برخی از کالاها که برای آن‌ها ممنوعیت صادراتی وضع کرد به این را می توانیم به صورت استثنا به کشورهای عراق و سوریه صادر کنیم.


خبرگزاری ایسنا
    سه‌شنبه / ۵ مرداد ۱۴۰۰ / ۰۹:۰۱
    دسته‌بندی: کرمانشاه
    کد خبر: 1400050502853
    خبرنگار : 50181
/پنجم مرداد، روز ملی کرمانشاه/
کرمانشاه؛ دروازه تجارت به عراق

ایسنا/کرمانشاه هرکجا از تجارت و صادرات خصوصا با کشور عراق صحبت در میان است، نام کرمانشاه خودنمایی می‌کند، استانی که بیش از یک سوم بار صادرات ایران به عراق را به دوش می‌کشد.

وجود پنج مرزرسمی خسروی، پرویزخان، سومار، شوشمی و شیخ صله گواهی بر این مدعا است، بگونه‌ای که کمتر استانی در کشور این تعداد مرز رسمی را همزمان دارد و به علاوه هم با بخش کردی و هم عربی عراق هم مرز است.

میزان صادرات از مرزهای استان کرمانشاه سالانه نزدیک به دو میلیارد دلار است و در برخی سال‌ها رقم صادرات سه میلیارد دلار هم به ثبت رسیده است.

موضوع دیگری که کرمانشاه را از بعد صادرات منحصر به فرد می‌کند امکان دسترسی به بازارهای صادراتی دیگر از جمله سوریه و لبنان است که می‌تواند افق‌های صادراتی جدیدی را پیش روی کرمانشاه و ایران باز کند.

تجارت قطعا یکی از مزیت‌های منحصر به فرد کرمانشاه است که اتکا به آن می‌تواند بخشی از رونق اقتصادی استان را رقم بزند.

کیوان کاشفی رییس اتاق بازرگانی کرمان به مناسبت روز ملی کرمانشاه (5 مرداد) در گفت و گو با ایسنا، از ظرفیت کرمانشاه به عنوان قطب تجارت ایران و عراق یاد کرد و ادامه داد: این امر بواسطه موقعیت ژئوپلوتیک استان و ظرفیت‌های مرزی است که کمتر استانی در کشور از آن برخوردار می‌باشد.

وی با بیان اینکه عراق حداقل تا چند سال آینده جزو چند شریک تجاری نخست کشور ما است، عنوان کرد: نزدیک به 30 درصد صادرات سالانه‌ای که به عراق صورت می‌گیرد از طریق مرزهای کرمانشاه است.

رئیس اتاق کرمانشاه از وجود پنج مرز رسمی در استان یاد کرد و با بیان اینکه مرزی مانند خسروی سبقه طولانی در تبادلات تجاری و تردد مسافر دارد، عنوان کرد: مرزهای پرویزخان، شوشمی و شیخ صله نیز دسترسی مناسبی به بخش کردی عراق فراهم می‌کنند.

کاشفی از مزیت‌های مرز سومار و فاصله کوتاه آن با بخش عربی عراق یاد کرد و افزود: این مرز به تنهایی در صورتیک ه مشکل زیرساختی نداشته باشد می‌تواند یک میلیارد دلار صادرات را در سال برای استان به ارمغان بیاورد.

عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران اشاره‌ای هم به بخشنامه اخیر عراق برای برقراری ترانزیت یکسره از برخی مرزهای کشور از جمله خسروی داشت و گفت: این امر می‌تواند گذرگاه زمینی مهم از ایران تا سوریه، لبنان و مدیترانه را برقرار کند که کرمانشاه مرکز ثقل این گذرگاه است.

وی تاکید کرد: در شرایط کنونی که حمل یکسره کالا برای مرز خسروی اعلام شده باید عمده تمرکز را بر تقویت این مرز و افزایش داد و ستد بر آن قرار دهیم تا بتوانیم از این طریق بازار مهمی مانند سوریه را به دست بیاوریم.

کاشفی از ظرفیت تعاملات تجاری یک میلیارد دلاری بین ایران و سوریه هم یاد کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند گذرگاه زمینی مناسب و دروازه این مبادلات باشد.

موضوع دیگری که رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه از آن یاد کرد ظرفیت کرمانشاه برای واردات کالا از کشور عراق بود و گفت: طی سالیان اخیر همواره بر صادرات به عراق تمرکز داشته‌ایم و اکنون زمان آن رسیده برای استحکام تعاملات تجاری با این کشور واردات را نیز آغاز کنیم.

وی معتقد است، این واردات می‌تواند در زمینه مواد اولیه مورد نیاز صنایع و ... باشد.

کاشفی سپس به ظرفیت تجار، بازرگانان و واحدهای تولیدی و اقتصادی استان هم اشاره کرد که نقش بسزایی در رونق تجارت کرمانشاه دارند و ادامه داد: اتاق بازرگانی کرمانشاه یکی از قدیمی‌ترین اتاق‌های ایران با قدمت صد ساله است.

وی با اشاره به وجود تجار و بازرگانان استخوان‌دار در استان، خاطرنشان کرد: به علاوه بخش مهمی از صادراتی که از مرزهای کرمانشاه صورت می‌گیرد تولید بنگاه‌های اقتصادی داخل استان است.

رئیس اتاق کرمانشاه استفاده بیشتر از ظرفیت‌های تجاری کرمانشاه را نیازمند ملزوماتی دانست که مهمترین آن بهبود زیرساخت‌های مرزی است و عنوان کرد: به علاوه نیازمند هارمونی و هماهنگی بین دستگاه‌های متولی صادرات نیز هستیم.

کاشفی تاکید کرد: البته نیاز است تولیدکنندگان استان نیز توان رقابتی خود را برای گرفتن سهم بیشتر از بازارهای صادراتی بالا ببرند.

کشاورزی سکوی جهش اقتصاد کرمانشاه

وی در ادامه با بیان اینکه مزیت‌های اقتصادی کرمانشاه صرفا به تجارت محدود نمی‌شود، اظهار کرد: کشاورزی نیز یکی از ظرفیت‌های مهم کرمانشاه و فنر جهش اقتصادی استان است.


عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از وسعت بخش کشاورزی کرمانشاه و سهم قابل توجه آن در اشتغالزایی استان یاد کرد و ادامه داد: به علاوه بخش کشاورزی به طور مستقیم با غذای مردم در ارتباط است.

کاشفی با بیان اینکه کرمانشاه مزیت‌های قابل توجهی در بخش کشاورزی دارد، سامانه گرمسیری را از مهمترین آنها برشمرد که می‌تواند در صورت مدیریت درست، کشاورزی کرمانشاه را فرسنگ‌ها جلو ببرد.

وی خاطرنشان کرد: کرمانشاه در برخی محصولات کشاورزی از جمله نخود برند بوده و دام زنده کرمانشاه در کشورهای حوزه خلیج فارس شهره است.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با تاکید بر لزوم توجه به صنایع تبدیلی برای رونق بخش کشاورزی استان، اظهار کرد: در برخی محصولات می‌توان صفر تا صد تولید تا فراوری را در کرمانشاه راه‌اندازی کرد که نخود از جمله آنها است.

کاشفی رونق کشاورزی را نیازمند ملزوماتی دانست و گفت: متاسفانه بیشترین حمایت‌ها، تسهیلات و ... معمولا در سایر حوزه‌های اقتصادی متمرکز است و کشاورزی کمتر از این حمایت‌ها برخوردار می‌شود.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه معتقد است، یکی دیگر از نیازمندیهای مهم بخش کشاورزی، پرداختن به بحث آب و مدیریت مصرف آن است، زیرا آب در سال‌های آتی به یک چالش تبدیل خواهد شد.

ظرفیت اقتصادی دیگری که کرمانشاه دارد و کاشفی از آن یاد کرد بخش گردشگری است.

وی با بیان اینکه کرمانشاه باید حلقه اول گردشگری کشور شود، افزود: مزیت‌هایی که کرمانشاه در این بخش دارد از بسیاری از استان‌های دیگر بیشتر است.

عضو هیات رئیسه اتاق ایران با اشاره به اینکه اکنون گردشگری جای خود را در سبد همه خانوارها با هر میزان درآمد باز کرده و به یکی از ظرفیت‌های اصلی کشور تبدیل شده، یادآور شد: در استان کرمانشاه هم امروز زمان آن رسیده که بر این بخش تمرکز کنیم.

وی ادامه داد: از سوی دیگر امروز کشور ایران میزبان حضور گردشگران زیادی از سراسر جهان است و اقبال خوبی از سوی برخی کشورها مانند عمان، سوریه، عراق و... برای حضور در ایران وجود دارد.

به گفته کاشفی، این گردشگران در داخل ایران پول خرج کرده و کالاهای تولید داخل ما را می‌خرند و با خود می‌برند، پس برای کشور ثروت به همراه دارند و باید از ظرفیت آنها استفاده کنیم.

وی با بیان اینکه باید  گردشگران را در زمینه‌های مختلف گردشگری مذهبی، تفریحی و... جذب کنیم، توریسم درمانی را یکی از مهمترین این زمینه‌ها دانست.

وی خاطرنشان کرد: امروز در ایران و استان کرمانشاه خدمات سلامت با قیمت مناسب و کیفیت عالی در اختیار گردشگران است، اما باید زیرساخت‌های جانبی این موضوع مانند حمل و نقل هوایی و... نیز در استان فراهم شود.

عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از ظرفیت گردشگری روستایی استان هم یاد کرد و ادامه داد: فرهنگ روستاها، پوشش آنها و ... می‌تواند برای گردشگران جذاب باشد.

کاشفی با تاکید بر لزوم سمبل سازی در حوزه گردشگری، گفت:  دیگر دیدن مواردی مانند آب و سنگ و...  به تنهایی برای گردشگران جذاب نیست.
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رئیس اتاق کرمانشاه:
زمان جهش صادرات به عراق فرا رسیده است
ایسنا/کرمانشاه عضو هیات رییسه اتاق ایران با اشاره به روند ثابت صادرات به عراق طی حدود سه سال اخیر، گفت: زمان آن رسیده که جهش صادراتی جدیدd را به بازار عراق رقم بزنیم.

کیوان کاشفی در نشست فعالین اقتصادی کرمانشاه با دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق که امروز(ششم مرداد) با حضور مجازی رایزن اقتصادی ایران در عراق برگزار شد، از نقش مهم بازار عراق به عنوان یکی از شرکای تجاری اصلی ایران یاد کرد و با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات ایران به مقصد عراق است، افزود: استان کرمانشاه نیز در این بین سهم ۳۰ تا ۵۰ درصدی از این صادرات را بر عهده دارد.

وی ادامه داد: بخشی از این صادرات کالاهای تولیدی استان کرمانشاه است و در سایر موارد نیز در مرزهای استان خدمات پایانه‌ای و حمل و نقل به تولیدات سایر استان‌ها ارائه می‌شود.

کاشفی سپس به مهمترین مشکلاتی که در زمینه تجارت با عراق با آن مواجهیم اشاره کرد و ادامه داد: روند صادرات به عراق بر خلاف دهه گذشته که عمدتا روند صعودی داشت، اکنون نزدیک به سه سال است که در حد هفت تا هشت میلیارد دلار و با احتساب صادرات گاز تا سقف ۱۰ میلیارد دلار باقی مانده است.

وی معتقد است، این ثبات صادرات در حالی ایجاد شده که دقیقا در همین سه سال با رشد قابل توجه نرخ ارز مواجه بودیم که باید بازخورد آن را در ارقام صادراتی می‌دیدیم.

رئیس اتاق کرمانشاه، مشکل دیگری که در زمینه تجارت با عراق وجود دارد را عدم هماهنگی بین استان‌های داخل کشور دانست که با عراق هم مرز هستند.

وی با تاکید بر لزوم رسیدن به دستورالعمل واحد در زمینه ‌های مختلف از جمله حمل و نقل، بانک، تردد تجار و ...‌در استان‌های هم مرز با عراق، اظهار کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه آمادگی دارد میزبانی نشستی با حضور روسای اتاق بازرگانی استان‌های هم مرز با عراق و مسئولین مرتبط را بر عهده بگیرد تا شاهد برقراری هارمونی بین بخش‌های مختلف باشیم.

زمان برقراری حمل یکسره به عراق فرارسیده است

نکته دیگری که کاشفی به عنوان معضل تجارت با عراق از آن یاد کرد برقرار نبودن حمل یکسره بین ایران و عراق بود.

عضو هیات رییسه اتاق ایران با بیان اینکه این شیوه صادرات شامل تخلیه و بارگیری دیگر منسوخ شده است، افزود: متاسفانه هنوز در مرزهای ما تخلیه و بارگیری روزانه برای ۵۰۰ تا هزار کامیون صورت می‌گیرد و این امر باعث شده نیازمند هکتارها محدوده گمرکی و خدمات عمرانی متعدد باشیم.

وی با بیان اینکه اکنون زمان آن رسیده که موضوع حمل یکسره یکبار برای همیشه حل و فصل شود، افزود: پیوستن عراق به کنوانسیون تیر و شناخته شدن دو مرز خسروی و مهران به عنوان مرزهای ترانزیتی به عراق، بارقه امیدی را برای حمل یکسره از این دو مرز ایجاد کرده است.

وی معتقد است، برقراری حمل یکسره از این دو مرز می‌تواند برای اولین بار زمینه ترانزیت کالا را ظرف مدت سه روز از ایران تا سواحل مدیترانه فراهم کند.

عدم ثبات قوانین تجاری، سد رونق تعامل با عراق

کاشفی به مشکل دیگر صادرات با عراق اشاره کرد که عدم ثبات قوانین و مقررات تجاری بود و یادآوری کرد: این بی نظمی را در محدودیت‌های ناگهانی صادرات کالا به عراق، وضع تعرفه‌ها و ... خصوصا برای محصولات کشاورزی شاهدیم.

وی نتیجه این معضل را عدم امکان برنامه‌ریزی مناسب و ازدحام هزاران کامیون محصولات کشاورزی در مرزها در برخی مقاطع زمانی دانست.

کاشفی تاکید کرد: نیازمند ثبات این قوانین و مقررات برای تسهیل تجارت با عراق هستیم.

وی از محدودیتی که از داخل کشور برای صادرات برخی کالاها در نظر گرفته شده هم یاد و اظهار کرد: این در حالی است که در کشوری مانند عراق و حتی سوریه به شدت به این کالاها نیاز هست و باید این محدودیت ها برداشته شود.

تراز تجاری با عراق باید به تعادل برسد

وی در ادامه بر لزوم برقراری واردات از عراق هم تاکید کرد و گفت: هرچقدر واردات از عراق را افزایش دهیم، هم رونق مرزها را شاهد خواهیم بود و هم قدرت چانه زنی ما افزایش خواهد یافت.

وی اظهار کرد: اگرچه این واردات برای همه کالاها میسر نیست، اما اکنون می‌توان در زمینه واردات سوخت، فرآورده‌های نفتی و ... فعالیت‌هایی را انجام داد.

موضوع دیگری که رئیس اتاق کرمانشاه بر آن تاکید کرد لزوم استفاده از ظرفیت‌های مرزی جدید رسمی استان کرمانشاه از جمله سومار، شوشمی و شیخ صله بود.

کاشفی با بیان اینکه زمانی تصور می‌شد مرز خسروی به جهت قدمتی که دارد هاب صادرات به عراق خواهد بود، اضافه کرد: اما در بلندمدت مرزهای بالا و پایین دست خسروی از جمله پرویزخان، مهران و ... نیز بار صادراتی قابل توجهی را به دوش کشیدند.

وی معتقد است سایر مرزهای استان نیز قابلیت متعددی برای دسترسی به بخش‌های مختلف بازار عراق دارد که باید از آن استفاده کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه همچنین بر لزوم صدور ویزای طولانی مدت برای تجاری که با عراق کار می‌کنند و مدام با این کشور در رفت و آمد هستند تاکید کرد و افزود: اکنون برخی از سرمایه‌گذاران ما در اقلیم سرمایه‌گذاری کردند و نیازمند تردد مداوم هستند.

اتاق مشترک ایران و عراق، شتاب دهنده صادرات به عراق

عضو هیات رییسه اتاق ایران در پایان از فعالیت اتاق بازرگانی مشترک ایران و عراق به عنوان بزرگترین اتاق مشترکی که با بیش از ۳۰ کشور دیگر داریم یاد کرد و افزود: این اتاق می‌تواند شتاب‌دهنده رونق تجارت با عراق باشد.

کاشفی با بیان اینکه این اتاق مشترک طی دو، سه سال گذشته بازخورد فعالیتی چندان زیادی نداشته، ابراز امیدواری کرد با فعالیت دبیرکل جدید شاهد ارائه خدمات بهتری هم برای استان‌های مرزی عراق و هم صادرکنندگان باشیم.
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رایزن اقتصادی ایران در عراق:
باید رویکرد صادراتی جدیدی در قبال بازار عراق در پیش بگیریم

ایسنا/کرمانشاه رایزن اقتصادی ایران در عراق با بیان اینکه بازار صادراتی عراق دیگر مانند سال ۲۰۰۳ نیست، گفت: همزمان با تحولات اقتصادی عراق ما هم باید رویکرد صادراتی جدیدی در پیش بگیریم.

عبدالامیر ربیهاوی در نشست با فعالان اقتصادی استان کرمانشاه که امروز( ششم مرداد) برگزار شد با بیان اینکه امروز بازار عراق با سال ۲۰۰۳ بسیار متفاوت است، اظهار کرد: در سال‌های اولی که تعاملات تجاری با عراق را از سر گرفتیم، این کشور نیاز شدیدی به کالاهای ایرانی داشت، اما هرچه پیش رفتیم تعاملات اقتصادی با این کشور نقش و رنگ دیگری گرفت.

وی گفت: امروز که در سال ۲۰۲۱ قرار داریم بازار صادراتی عراق با سالیان گذشته بسیار متفاوت شده و این کشور انتظارات بسیار متفاوتی از همسایه‌ها و شرکای تجاری خود دارد.

 رایزن اقتصادی ایران در عراق نتیجه این تحولات بازار عراق را محدودیت‌هایی دانست که گاه و بیگاه این کشور برای واردات کالاها در نظر می‌گیرد.

 ربیهاوی با بیان اینکه تحولات بازار عراق از چند عامل مهم منشا می‌گیرد، خاطرنشان کرد: یکی از مهمترین این موارد محدودیت‌های بودجه کشور عراق است.

وی ادامه داد: از آنجایی‌که ۹۵ درصد بودجه عراق از نفت تامین می شود و با توجه به کاهش قیمت نفت، این کشور نیز مجبور است ذخایر ارزی خود را برای واردات محدود کند.

 رایزن اقتصادی جمهوری اسلامی ایران در عراق تلاش برای خودکفایی خصوصا در محصولات کشاورزی را نیز از دیگر دلایل کشور عراق برای محدود کردن واردات برخی از کالاها دانست و عنوان کرد: به علاوه عراق از این طریق سعی در ایجاد اشتغال و کاهش نرخ بیکاری خود دارد.

 وی با بیان اینکه رقبای تجاری ایران در بازار عراق نیز طی چهار، پنج سال اخیر تغییر کرده‌اند، افزود: در گذشته تنها چین، ترکیه و چند کشور محدود رقیب ما بودند، اما اکنون کویت، اردن، عربستان، امارات و ... نیز به این رقبا اضافه شده‌اند.

 رایزن اقتصادی جمهوری اسلامی ایران در عراق معتقد است، عراق نیز با توجه به عرب زبان بودن برخی از این رقبا، تعاملات تجاری با آنها را مورد اقبال قرار می دهد.

 ربیهاوی تغییر سلایق مصرف‌کنندگان در بازار عراق را نیز از دیگر دلایل تحولات بازار صادراتی این کشور دانست و اظهار کرد: از سوی دیگر بازاریابی سایر رقبای ما نیز در این کشور با جدیت صورت می‌گیرد.

وی ادامه تعاملات تجاری با عراق با وجود این تحولات را نیازمند رویکرد صادراتی جدید دانست و عنوان کرد: یکی از مهمترین رویکردهایی که باید در زمینه تعامل با عراق مدنظر قرار دهیم، برقرار حمل یکسره از مرزهای خسروی و مهران است.

 ربیهاوی با اشاره به اینکه عراق این دو مرز را به عنوان مرزهای ترانزیتی انتخاب کرده، خاطرنشان کرد: به نظر می رسد در اواخر ماه میلادی جاری قوانین و مقرراتی که برای ترانزیت از این مرزها در نظر گرفته شده، اجرایی شود.

 وی سپس بر لزوم برقراری واردات از کشور عراق برای متعادل شدن تراز تجاری دو کشور تاکید کرد و یادآور شد: اکنون تراز تجاری ما با عراق ۹ میلیارد دلار به نفع صادرات است.

وی تاکید کرد: اگرچه عراق به برخی از کالاهایی که ما به آن نیاز داریم اجازه واردات نمی‌دهند، اما واردات برخی از کالاهای محدود را می‌توانیم انجام دهیم‌.

وی همچنین از پیگیری برای صدور ویزا با اعتبار یکساله برای تجار و سرمایه‌گذاران ایرانی که با عراق تعامل دارند، نیز خبر داد.


    چهارشنبه / ۶ مرداد ۱۴۰۰ / ۱۵:۴۰
    دسته‌بندی: کرمانشاه
    کد خبر: 1400050604323
    خبرنگار : 50181
دبیرکل اتاق ایران و عراق خبر داد
هدف‌گذاری صادرات ۲۰ میلیارد دلاری به عراق

ایسنا/کرمانشاه دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق از هدفگذاری برای صادرات ۲۰ میلیارد دلاری به عراق طی امسال و سال آینده خبر داد.

جهانبخش سنجابی در نشست با فعالان اقتصادی استان کرمانشاه که امروز (ششم مرداد) برگزار شد، از وضعیت کنونی تعاملات تجاری با کشور عراق یاد کرد و افزود: میزان صادرات ایران به عراق در سال گذشته بیش از هفت میلیارد و ۴۰۰ میلیون دلار بود و در برابر آن تنها ۱۳۱ میلیون دلار واردات از این کشور داشته‌ایم.

وی یادآور شد: آمارهای سال گذشته نشان می‌دهد تراز تجاری ایران و عراق بیش از ۹۵ درصد به سمت صادرات بوده است.

دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق میزان صادرات سه ماهه ابتدای امسال به عراق را نیز بیش از دو میلیارد و ۳۴۰ میلیون دلار اعلام کرد که رشد ۵۴ درصدی را نسبت به سه ماهه سال گذشته نشان می‌دهد.

 به گفته سنجابی این میزان رشد با احتساب صادرات گاز محاسبه شده و اگر صادرات گاز را حذف کنیم ۱۹ درصد در سه ماهه امسال نسبت به مدت مشابه سال گذشته رشد صادرات به کشور عراق داشته ایم.

وی درباره تحلیل کالاهای صادراتی عمده به عراق نیز یادآور شد: بر اساس آمار سال گذشته، محصولات پتروشیمی و مواد نفتی با دو میلیارد و ۷۰۰ میلیون دلار بیشترین سهم را از صادرات به عراق داشته است.

دبیرکل اتاق ایران و عراق سهم کالاهای صنعتی از صادرات به عراق در سال گذشته را یک میلیارد و ۷۵۰ میلیون دلار، سهم کالاهای کشاورزی و صنایع غذایی را یک میلیارد و ۷۴۰ میلیون دلار و سهم مواد معدنی و صنایع معدنی را نیز یک میلیارد و ۲۰۰ میلیون دلار اعلام کرد.

سنجابی از هدفگذاری برای صادرات ۲۰ میلیارد دلاری به کشور عراق طی امسال و سال آینده خبر داد و اظهار کرد: به نظر می رسد با پتانسیل ۴۰ تا ۶۴ میلیارد دلاری که در بازار صادراتی عراق وجود دارد، بتوانیم این میزان صادرات را محقق کنیم.

سنجابی در ادامه از نقش قابل توجه کرمانشاه در صادرات به عراق نیز یاد کرد و افزود:می‌توانیم هدف‌گذاری اوج تعاملات اقتصادی با عراق را از کرمانشاه صورت دهیم.

دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق از سهم کرمانشاه از صادرات ایران به عراق یاد کرد که سالانه حدود 47 درصد بوده و چند برابر  صادرات استانهای خوزستان، ایلام، آذربایجان غربی و کردستان به این کشور است..

وی با بیان اینکه زمانی ۵۰ درصد از صادرات ایران به عراق از مرز پرویزخان کرمانشاه صورت می‌گرفت، گفت: ۵۰ درصد دیگر صادرات مربوط به ۱۴ مرز رسمی و بازارچه موقت دیگر کشور بوده است.

وی در ادامه بر لزوم توجه به واردات از عراق تاکید کرد و افزود: برای گسترش منافع دو طرف لازم است تراز تجاری را متعادل تر کنیم.

سنجابی معتقد است، برقراری واردات از عراق حتی به بازگشت ارز به کشور نیز کمک خواهد کرد.

دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق در ادامه از مهمترین چالش‌های تجارت بین دو کشور هم یاد کرد و افزود: یکی از مهمترین این موارد نبود حمل یکسره بین دو کشور است.

سنجابی معتقد است، این مشکل تا زمانی که منافع دو طرف، از کارگران مرزها گرفته تا کامیون ها و ... مد نظر قرار گرفته نشود، محقق نخواهد شد.

وی استفاده از ظرفیت شرکت‌های بین المللی حمل و نقل را راهکاری برای حل این مشکل دانست.

سنجابی در ادامه از برگزاری نمایشگاه توانمندی‌های کرمانشاه در عراق نیز استقبال کرد و افزود: آمادگی پیگیری برای برپایی این نمایشگاه را داریم.

 وی همکاری اتاق بازرگانی کرمانشاه برای برگزاری این نمایشگاه را ضروری دانست و افزود: در این نمایشگاه باید غرفه‌هایی از استان‌های مقصد در عراق نیز وجود داشته باشد.

 موضوع دیگری که سنجابی به آن اشاره کرد لزوم توجه به ظرفیت حوزه آی تی در صادرات به عراق بود و از پیگیری برای راه‌اندازی کمیسیون فناوری اطلاعات در اتاق بازرگانی مشترک ایران و عراق خبر داد.

سنجابی اضافه کرد: در حوزه خدمات فنی و مهندسی نیز ظرفیت‌های زیادی برای کار کردن در عراق وجود دارد و ما رقم صادرات چهار میلیارد دلار در این حوزه را نیز به ثبت رسانده ایم.

 وی همچنین از ظرفیت راه‌اندازی شهرک صنعتی مشترک ایران و عراق نیز یاد کرد و ادامه داد: تصویب منطقه آزاد تجاری قصرشیرین می‌تواند مسیر راه اندازی این شهرک را تسهیل کند.

 وی معتقد است، پیگیری راه‌اندازی این شهرک می‌تواند اولویت دوم یا سوم روابط تجاری ایران با عراق باشد.

 دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق سپس به موضوع رفع تعهدات ارزی که مسائلی را برای صادرکنندگان ایجاد کرده نیز اشاره کرد و افزود: در زمینه بازگشت ارز باید تا حدودی به حاکمیت حق بدهیم.

وی با بیان اینکه ۲۱ درصد از درآمد ارزی ایران از کشور عراق تامین می‌شود، خاطرنشان کرد: قطعا چشم‌پوشی از این میزان ارز ممکن نیست.

سنجابی معتقد است، اگر درآمدهای ارزی کشور کاهش پیدا کند ممکن است برای واردات برخی از کالاهای اساسی با مشکل مواجه شویم.

وی در پایان از تدوین سند اولویت‌های پژوهشی برای توسعه تجارت با کشور عراق با همکاری مرکز پژوهش‌های اتاق ایران نیز خبر داد و از فعالان اقتصادی و تجار خواست پیشنهاداتی که در این زمینه دارند ارائه دهند.




فرتاک نیوز
رئیس اتاق کرمانشاه مطرح کرد: 
جای خالی بنیاد کرمانشاه‌شناسی در بین‌المللی کردن روز ملی کرمانشاه 
شناسه خبر 318713 
۱۴۰۰/۰۵/۰۵ ۰۹:۲۳:۵۱ 
رئیس اتاق کرمانشاه با اشاره به جای خالی رویدادهای بین المللی به مناسبت روز ملی کرمانشاه، گفت: راه‌اندازی بنیاد کرمانشاه شناسی می‌تواند این خلا را پر کند و اتاق بازرگانی آمادگی دارد متولی دبیرخانه این انجمن باشد.
به گزارش فرتاک نیوز،

کیوان کاشفی به مناسبت روز ملی کرمانشاه(۵ مرداد) ضمن گرامیداشت این روز و یاد شهدای عملیات مرصاد، اظهار کرد: تنها چند استان کشور روز ملی به نام خود دارند و حضور کرمانشاه بین این استان‌ها بیانگر اهمیت نامگذاری روز ملی کرمانشاه و یادبود عملیات مرصاد است.

وی از عملیات مرصاد به عنوان یک رویداد که طی ۲۰۰ سال گذشته در تاریخ کشور بی‌سابقه بوده یاد کرد و افزود: این عملیات به نوعی آخرین نقطه جنگ تحمیلی در کرمانشاه بود و همانگونه که جنگ در کرمانشاه آغاز شد با شکست عراق ‌و منافقین در عملیات مرصاد، در همین استان نیز خاتمه یافت.
رئیس اتاق کرمانشاه با اشاره به رشادت‌هایی که در عملیات مرصاد در کرمانشاه صورت گرفت، افزود: این پیروزی بزرگ که در تاریخ پنجم مرداد رقم خورد باعث شد این روز به نام روز ملی کرمانشاه ثبت شود و این نامگذاری بیانگر اهمیت این رویداد بزرگ ملی است.
کاشفی ابراز امیدواری کرد، روز ملی کرمانشاه در آینده نزدیک به صورت رسمی نیز در تقویم کشور ثبت شود.

ابعاد مختلف روز ملی کرمانشاه را در کنار هم ببینیم

وی سپس به دو بعد مهم روز ملی کرمانشاه اشاره کرد که باید در کنار یکدیگر دیده شوند و ادامه داد: ازآنجایی که نامگذاری روز کرمانشاه بر اساس سبقه عملیات نظامی مرصاد است لازم است بعد نظامی آن بیش از پیش تقویت و ترویج شود.

به گفته رئیس اتاق کرمانشاه ترویج بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید به گونه‌ای باشد که کرمانشاه در عرصه ملی و بین‌المللی با این رویداد شهره شود.

وی اظهار کرد: همانگونه که بزرگانی مانند ستارخان و باقرخان به نمادهای ملی برای خطه آذربایجان تبدیل شدند ما نیز باید بزرگان و شهدای این عملیات را در عرصه ملی و بین المللی معرفی کنیم.

وی همچنین بر لزوم گرامیداشت جایگاه افرادی که در عملیات مرصاد بسیار مثمر ثمر بودن نیز تاکید کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه با بیان اینکه به موازات بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید ابعاد دیگران آن از جمله ابعاد فرهنگی، سیاسی، اقتصادی و اجتماعی نیز در نظر گرفته شود، اضافه کرد: متاسفانه طی سال‌های اخیر به این بخش آنطور که باید توجه نشده است.

وی معتقد است اگرچه سابقه نامگذاری روز ملی کرمانشاه چندان طولانی است نیست و به دو، سه سال بعد از جنگ تحمیلی برمی‌گردد اما در این مدت آنطور که باید به ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه پرداخته نشده است.

روز ملی کرمانشاه فرصتی برای بین‌المللی کردن استان

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با تاکید بر لزوم استفاده بیشتر از ظرفیت روز ملی کرمانشاه برای معرفی استان هم در عرصه ملی و هم بین‌المللی، یادآور شد: متاسفانه کرمانشاه استان بین‌المللی نیست و کمتر شاهد آن هستیم که به جز در زمینه‌های اقتصادی و تجاری که گاهی به دعوت اتاق بازرگانی هیات‌های خارجی به کرمانشاه می‌آیند تعاملات بین‌المللی دیگری در بعد فرهنگی، هنری، اجتماعی و... داشته باشیم.

کاشفی روز ملی کرمانشاه را فرصت مناسبی دانست تا بتوان با اتکا بر آن کرمانشاه را میزبان رویدادهای متعدد علمی و تخصصی بین‌المللی کرد.

وی یکی دیگر از ظرفیت‌های استان که می‌تواند در قالب روز ملی کرمانشاه به کشور و دنیا معرفی شود را جاذبه‌های گردشگری و توریستی استان اعلام کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند حلقه اول و یکی از قطب‌های گردشگری کشور باشد زیرا نسبت به بسیاری از استان‌های دیگر کشور که در حوزه گردشگری خوب کار کردند ظرفیت‌های بسیار بیشتری دارد.

کاشفی اظهار کرد: روز ملی کرمانشاه همچنین فرصتی برای معرفی بیش از پیش قابلیت‌های تجاری و اقتصادی استان نیز هست.

وی با بیان اینکه کرمانشاه از دیرباز در مسیر جاده ابریشم قرار گرفته و امروز بزرگترین دروازه تعاملات ایران با عراق و در آینده نه چندان دور با سوریه، لبنان و مدیترانه است، افزود: پرداختن به ظرفیت‌های اقتصادی کرمانشاه می‌تواند باعث شکوفایی استان شود.

بنیاد کرمانشاه‌شناسی مرکز سازماندهی رویدادهای روز ملی کرمانشاه

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با بیان اینکه استفاده از مجموع ظرفیت‌های استان در قالب روز ملی کرمانشاه نیازمند سازماندهی مناسب و مدیریت واحد است، خاطرنشان کرد: معتقدم تنها بخشی که می‌تواند مدیریت این سازماندهی را برعهده بگیرد بنیاد کرمانشاه شناسی است.

وی با بیان اینکه این بنیاد شاخه‌ای از بنیاد ایران شناسی است که از چند سال قبل صحبت‌ راه‌اندازی آن در کرمانشاه مطرح شد، اضافه کرد: متاسفانه آخرین باری که درباره این بنیاد اتفاقاتی رخ داد در سال‌های ۹۳ و ۹۴ بود و پس از آن هیچ اتفاق خاصی را شاهد نبودیم.

کاشفی با اشاره به اهمیت راه‌اندازی و تقویت این بنیاد و گردآوری نخبه‌های علمی و تخصصی و افراد سرشناس کرمانشاهی که بسیاری از آنها چهره ملی هستند در آن، تاکید کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه این آمادگی را دارد که متولی دبیرخانه بنیاد کرمانشاه ‌شناسی باشد و چنانچه هزینه‌هایی در این زمینه لازم است پرداخت کند.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با بیان اینکه اساسنامه و چارچوب‌های فعالیت این بنیاد مشخص است، اضافه کرد: تنها کاری که باید انجام دهیم این است که افراد نخبه کرمانشاه در زمینه‌های فرهنگی، اقتصادی، رسانه‌ای، روحانیت، هنری و ... را در این بنیاد جمع کنیم.

به گفته رئیس اتاق کرمانشاه این افراد باید در طول سال تولید ایده و محتوا داشته باشند تا بتوانیم خروجی آن را در قالب برگزاری رویدادهای ملی و بین المللی برای روز ملی کرمانشاه شاهد باشیم.

کاشفی معتقد است با این کار کرمانشاه از بعد اقتصادی، فرهنگی، سیاسی و ... از ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه بیش از پیش استفاده خواهد کرد.


تابناک 

کرمانشاه؛ دروازه تجارت به عراق
 هرکجا از تجارت و صادرات خصوصا با کشور عراق صحبت در میان است، نام کرمانشاه خودنمایی می‌کند، استانی که بیش از یک سوم بار صادرات ایران به عراق را به دوش می‌کشد.
کد خبر: ۹۸۱۶۲۷
تاریخ انتشار:
۰۵  مرداد

به گزارش تابناک کرمانشاه به نقل از ایسنا وجود پنج مرزرسمی خسروی، پرویزخان، سومار، شوشمی و شیخ صله گواهی بر این مدعا است، بگونه‌ای که کمتر استانی در کشور این تعداد مرز رسمی را همزمان دارد و به علاوه هم با بخش کردی و هم عربی عراق هم مرز است.

میزان صادرات از مرزهای استان کرمانشاه سالانه نزدیک به دو میلیارد دلار است و در برخی سال‌ها رقم صادرات سه میلیارد دلار هم به ثبت رسیده است.

موضوع دیگری که کرمانشاه را از بعد صادرات منحصر به فرد می‌کند امکان دسترسی به بازارهای صادراتی دیگر از جمله سوریه و لبنان است که می‌تواند افق‌های صادراتی جدیدی را پیش روی کرمانشاه و ایران باز کند.

تجارت قطعا یکی از مزیت‌های منحصر به فرد کرمانشاه است که اتکا به آن می‌تواند بخشی از رونق اقتصادی استان را رقم بزند.

کیوان کاشفی رییس اتاق بازرگانی کرمان به مناسبت روز ملی کرمانشاه (5 مرداد) در گفت و گو با ایسنا، از ظرفیت کرمانشاه به عنوان قطب تجارت ایران و عراق یاد کرد و ادامه داد: این امر بواسطه موقعیت ژئوپلوتیک استان و ظرفیت‌های مرزی است که کمتر استانی در کشور از آن برخوردار می‌باشد.

وی با بیان اینکه عراق حداقل تا چند سال آینده جزو چند شریک تجاری نخست کشور ما است، عنوان کرد: نزدیک به 30 درصد صادرات سالانه‌ای که به عراق صورت می‌گیرد از طریق مرزهای کرمانشاه است.

رئیس اتاق کرمانشاه از وجود پنج مرز رسمی در استان یاد کرد و با بیان اینکه مرزی مانند خسروی سبقه طولانی در تبادلات تجاری و تردد مسافر دارد، عنوان کرد: مرزهای پرویزخان، شوشمی و شیخ صله نیز دسترسی مناسبی به بخش کردی عراق فراهم می‌کنند.

کاشفی از مزیت‌های مرز سومار و فاصله کوتاه آن با بخش عربی عراق یاد کرد و افزود: این مرز به تنهایی در صورتیک ه مشکل زیرساختی نداشته باشد می‌تواند یک میلیارد دلار صادرات را در سال برای استان به ارمغان بیاورد.

عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران اشاره‌ای هم به بخشنامه اخیر عراق برای برقراری ترانزیت یکسره از برخی مرزهای کشور از جمله خسروی داشت و گفت: این امر می‌تواند گذرگاه زمینی مهم از ایران تا سوریه، لبنان و مدیترانه را برقرار کند که کرمانشاه مرکز ثقل این گذرگاه است.

وی تاکید کرد: در شرایط کنونی که حمل یکسره کالا برای مرز خسروی اعلام شده باید عمده تمرکز را بر تقویت این مرز و افزایش داد و ستد بر آن قرار دهیم تا بتوانیم از این طریق بازار مهمی مانند سوریه را به دست بیاوریم.

کاشفی از ظرفیت تعاملات تجاری یک میلیارد دلاری بین ایران و سوریه هم یاد کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند گذرگاه زمینی مناسب و دروازه این مبادلات باشد.

موضوع دیگری که رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه از آن یاد کرد ظرفیت کرمانشاه برای واردات کالا از کشور عراق بود و گفت: طی سالیان اخیر همواره بر صادرات به عراق تمرکز داشته‌ایم و اکنون زمان آن رسیده برای استحکام تعاملات تجاری با این کشور واردات را نیز آغاز کنیم.

وی معتقد است، این واردات می‌تواند در زمینه مواد اولیه مورد نیاز صنایع و ... باشد.

کاشفی سپس به ظرفیت تجار، بازرگانان و واحدهای تولیدی و اقتصادی استان هم اشاره کرد که نقش بسزایی در رونق تجارت کرمانشاه دارند و ادامه داد: اتاق بازرگانی کرمانشاه یکی از قدیمی‌ترین اتاق‌های ایران با قدمت صد ساله است.

وی با اشاره به وجود تجار و بازرگانان استخوان‌دار در استان، خاطرنشان کرد: به علاوه بخش مهمی از صادراتی که از مرزهای کرمانشاه صورت می‌گیرد تولید بنگاه‌های اقتصادی داخل استان است.

رئیس اتاق کرمانشاه استفاده بیشتر از ظرفیت‌های تجاری کرمانشاه را نیازمند ملزوماتی دانست که مهمترین آن بهبود زیرساخت‌های مرزی است و عنوان کرد: به علاوه نیازمند هارمونی و هماهنگی بین دستگاه‌های متولی صادرات نیز هستیم.

کاشفی تاکید کرد: البته نیاز است تولیدکنندگان استان نیز توان رقابتی خود را برای گرفتن سهم بیشتر از بازارهای صادراتی بالا ببرند.

کشاورزی سکوی جهش اقتصاد کرمانشاه

وی در ادامه با بیان اینکه مزیت‌های اقتصادی کرمانشاه صرفا به تجارت محدود نمی‌شود، اظهار کرد: کشاورزی نیز یکی از ظرفیت‌های مهم کرمانشاه و فنر جهش اقتصادی استان است.


عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از وسعت بخش کشاورزی کرمانشاه و سهم قابل توجه آن در اشتغالزایی استان یاد کرد و ادامه داد: به علاوه بخش کشاورزی به طور مستقیم با غذای مردم در ارتباط است.

کاشفی با بیان اینکه کرمانشاه مزیت‌های قابل توجهی در بخش کشاورزی دارد، سامانه گرمسیری را از مهمترین آنها برشمرد که می‌تواند در صورت مدیریت درست، کشاورزی کرمانشاه را فرسنگ‌ها جلو ببرد.

وی خاطرنشان کرد: کرمانشاه در برخی محصولات کشاورزی از جمله نخود برند بوده و دام زنده کرمانشاه در کشورهای حوزه خلیج فارس شهره است.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با تاکید بر لزوم توجه به صنایع تبدیلی برای رونق بخش کشاورزی استان، اظهار کرد: در برخی محصولات می‌توان صفر تا صد تولید تا فراوری را در کرمانشاه راه‌اندازی کرد که نخود از جمله آنها است.

کاشفی رونق کشاورزی را نیازمند ملزوماتی دانست و گفت: متاسفانه بیشترین حمایت‌ها، تسهیلات و ... معمولا در سایر حوزه‌های اقتصادی متمرکز است و کشاورزی کمتر از این حمایت‌ها برخوردار می‌شود.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه معتقد است، یکی دیگر از نیازمندیهای مهم بخش کشاورزی، پرداختن به بحث آب و مدیریت مصرف آن است، زیرا آب در سال‌های آتی به یک چالش تبدیل خواهد شد.

ظرفیت اقتصادی دیگری که کرمانشاه دارد و کاشفی از آن یاد کرد بخش گردشگری است.

وی با بیان اینکه کرمانشاه باید حلقه اول گردشگری کشور شود، افزود: مزیت‌هایی که کرمانشاه در این بخش دارد از بسیاری از استان‌های دیگر بیشتر است.

عضو هیات رئیسه اتاق ایران با اشاره به اینکه اکنون گردشگری جای خود را در سبد همه خانوارها با هر میزان درآمد باز کرده و به یکی از ظرفیت‌های اصلی کشور تبدیل شده، یادآور شد: در استان کرمانشاه هم امروز زمان آن رسیده که بر این بخش تمرکز کنیم.

وی ادامه داد: از سوی دیگر امروز کشور ایران میزبان حضور گردشگران زیادی از سراسر جهان است و اقبال خوبی از سوی برخی کشورها مانند عمان، سوریه، عراق و... برای حضور در ایران وجود دارد.

به گفته کاشفی، این گردشگران در داخل ایران پول خرج کرده و کالاهای تولید داخل ما را می‌خرند و با خود می‌برند، پس برای کشور ثروت به همراه دارند و باید از ظرفیت آنها استفاده کنیم.

وی با بیان اینکه باید  گردشگران را در زمینه‌های مختلف گردشگری مذهبی، تفریحی و... جذب کنیم، توریسم درمانی را یکی از مهمترین این زمینه‌ها دانست.

وی خاطرنشان کرد: امروز در ایران و استان کرمانشاه خدمات سلامت با قیمت مناسب و کیفیت عالی در اختیار گردشگران است، اما باید زیرساخت‌های جانبی این موضوع مانند حمل و نقل هوایی و... نیز در استان فراهم شود.

عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از ظرفیت گردشگری روستایی استان هم یاد کرد و ادامه داد: فرهنگ روستاها، پوشش آنها و ... می‌تواند برای گردشگران جذاب باشد.

کاشفی با تاکید بر لزوم سمبل سازی در حوزه گردشگری، گفت:  دیگر دیدن مواردی مانند آب و سنگ و...  به تنهایی برای گردشگران جذاب نیست.



زمان جهش صادرات به عراق فرا رسیده است
عضو هیات رییسه اتاق ایران با اشاره به روند ثابت صادرات به عراق طی حدود سه سال اخیر، گفت: زمان آن رسیده که جهش صادراتی جدیدd را به بازار عراق رقم بزنیم.
کد خبر: ۹۸۱۸۷۷
تاریخ انتشار:
۰۶  مرداد
به گزارش تابناک کرمانشاه به نقل از ایسنا کیوان کاشفی در نشست فعالین اقتصادی کرمانشاه با دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق که امروز(ششم مرداد) با حضور مجازی رایزن اقتصادی ایران در عراق برگزار شد، از نقش مهم بازار عراق به عنوان یکی از شرکای تجاری اصلی ایران یاد کرد و با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات ایران به مقصد عراق است، افزود: استان کرمانشاه نیز در این بین سهم ۳۰ تا ۵۰ درصدی از این صادرات را بر عهده دارد.

وی ادامه داد: بخشی از این صادرات کالاهای تولیدی استان کرمانشاه است و در سایر موارد نیز در مرزهای استان خدمات پایانه‌ای و حمل و نقل به تولیدات سایر استان‌ها ارائه می‌شود.

کاشفی سپس به مهمترین مشکلاتی که در زمینه تجارت با عراق با آن مواجهیم اشاره کرد و ادامه داد: روند صادرات به عراق بر خلاف دهه گذشته که عمدتا روند صعودی داشت، اکنون نزدیک به سه سال است که در حد هفت تا هشت میلیارد دلار و با احتساب صادرات گاز تا سقف ۱۰ میلیارد دلار باقی مانده است.

وی معتقد است، این ثبات صادرات در حالی ایجاد شده که دقیقا در همین سه سال با رشد قابل توجه نرخ ارز مواجه بودیم که باید بازخورد آن را در ارقام صادراتی می‌دیدیم.

رئیس اتاق کرمانشاه، مشکل دیگری که در زمینه تجارت با عراق وجود دارد را عدم هماهنگی بین استان‌های داخل کشور دانست که با عراق هم مرز هستند.

وی با تاکید بر لزوم رسیدن به دستورالعمل واحد در زمینه ‌های مختلف از جمله حمل و نقل، بانک، تردد تجار و ...‌در استان‌های هم مرز با عراق، اظهار کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه آمادگی دارد میزبانی نشستی با حضور روسای اتاق بازرگانی استان‌های هم مرز با عراق و مسئولین مرتبط را بر عهده بگیرد تا شاهد برقراری هارمونی بین بخش‌های مختلف باشیم.

زمان برقراری حمل یکسره به عراق فرارسیده است

نکته دیگری که کاشفی به عنوان معضل تجارت با عراق از آن یاد کرد برقرار نبودن حمل یکسره بین ایران و عراق بود.

عضو هیات رییسه اتاق ایران با بیان اینکه این شیوه صادرات شامل تخلیه و بارگیری دیگر منسوخ شده است، افزود: متاسفانه هنوز در مرزهای ما تخلیه و بارگیری روزانه برای ۵۰۰ تا هزار کامیون صورت می‌گیرد و این امر باعث شده نیازمند هکتارها محدوده گمرکی و خدمات عمرانی متعدد باشیم.

وی با بیان اینکه اکنون زمان آن رسیده که موضوع حمل یکسره یکبار برای همیشه حل و فصل شود، افزود: پیوستن عراق به کنوانسیون تیر و شناخته شدن دو مرز خسروی و مهران به عنوان مرزهای ترانزیتی به عراق، بارقه امیدی را برای حمل یکسره از این دو مرز ایجاد کرده است.

وی معتقد است، برقراری حمل یکسره از این دو مرز می‌تواند برای اولین بار زمینه ترانزیت کالا را ظرف مدت سه روز از ایران تا سواحل مدیترانه فراهم کند.

عدم ثبات قوانین تجاری، سد رونق تعامل با عراق

کاشفی به مشکل دیگر صادرات با عراق اشاره کرد که عدم ثبات قوانین و مقررات تجاری بود و یادآوری کرد: این بی نظمی را در محدودیت‌های ناگهانی صادرات کالا به عراق، وضع تعرفه‌ها و ... خصوصا برای محصولات کشاورزی شاهدیم.

وی نتیجه این معضل را عدم امکان برنامه‌ریزی مناسب و ازدحام هزاران کامیون محصولات کشاورزی در مرزها در برخی مقاطع زمانی دانست.

کاشفی تاکید کرد: نیازمند ثبات این قوانین و مقررات برای تسهیل تجارت با عراق هستیم.

وی از محدودیتی که از داخل کشور برای صادرات برخی کالاها در نظر گرفته شده هم یاد و اظهار کرد: این در حالی است که در کشوری مانند عراق و حتی سوریه به شدت به این کالاها نیاز هست و باید این محدودیت ها برداشته شود.

تراز تجاری با عراق باید به تعادل برسد

وی در ادامه بر لزوم برقراری واردات از عراق هم تاکید کرد و گفت: هرچقدر واردات از عراق را افزایش دهیم، هم رونق مرزها را شاهد خواهیم بود و هم قدرت چانه زنی ما افزایش خواهد یافت.

وی اظهار کرد: اگرچه این واردات برای همه کالاها میسر نیست، اما اکنون می‌توان در زمینه واردات سوخت، فرآورده‌های نفتی و ... فعالیت‌هایی را انجام داد.

موضوع دیگری که رئیس اتاق کرمانشاه بر آن تاکید کرد لزوم استفاده از ظرفیت‌های مرزی جدید رسمی استان کرمانشاه از جمله سومار، شوشمی و شیخ صله بود.

کاشفی با بیان اینکه زمانی تصور می‌شد مرز خسروی به جهت قدمتی که دارد هاب صادرات به عراق خواهد بود، اضافه کرد: اما در بلندمدت مرزهای بالا و پایین دست خسروی از جمله پرویزخان، مهران و ... نیز بار صادراتی قابل توجهی را به دوش کشیدند.

وی معتقد است سایر مرزهای استان نیز قابلیت متعددی برای دسترسی به بخش‌های مختلف بازار عراق دارد که باید از آن استفاده کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه همچنین بر لزوم صدور ویزای طولانی مدت برای تجاری که با عراق کار می‌کنند و مدام با این کشور در رفت و آمد هستند تاکید کرد و افزود: اکنون برخی از سرمایه‌گذاران ما در اقلیم سرمایه‌گذاری کردند و نیازمند تردد مداوم هستند.

اتاق مشترک ایران و عراق، شتاب دهنده صادرات به عراق

عضو هیات رییسه اتاق ایران در پایان از فعالیت اتاق بازرگانی مشترک ایران و عراق به عنوان بزرگترین اتاق مشترکی که با بیش از ۳۰ کشور دیگر داریم یاد کرد و افزود: این اتاق می‌تواند شتاب‌دهنده رونق تجارت با عراق باشد.

کاشفی با بیان اینکه این اتاق مشترک طی دو، سه سال گذشته بازخورد فعالیتی چندان زیادی نداشته، ابراز امیدواری کرد با فعالیت دبیرکل جدید شاهد ارائه خدمات بهتری هم برای استان‌های مرزی عراق و هم صادرکنندگان باشیم.

خبرگزاری فارس
استانها  /  کرمانشاه
۱۰:۲۲ ۱۴۰۰-۵-۵
جای بنیاد کرمانشاه‌شناسی در بین‌المللی کردن روز ملی کرمانشاه خالی است

رئیس اتاق بازگانی کرمانشاه با اشاره به جای خالی رویدادهای بین‌المللی به مناسبت روز ملی کرمانشاه، گفت: راه‌اندازی بنیاد کرمانشاه‌شناسی می‌تواند این خلا را پر کند و اتاق بازرگانی آمادگی دارد متولی دبیرخانه این انجمن باشد.

به گزارش خبرگزاری فارس از کرمانشاه به نقل از اتاق بازرگانی کرمانشاه، کیوان کاشفی  به مناسبت پنج مرداد روز ملی کرمانشاه ضمن گرامیداشت این روز و یاد شهدای عملیات مرصاد، اظهار داشت: تنها چند استان کشور روز ملی به نام خود دارند و حضور کرمانشاه بین این استان‌ها بیانگر اهمیت نامگذاری روز ملی کرمانشاه و یادبود عملیات مرصاد است.

وی با بیان اینکه استفاده از مجموع ظرفیت‌های استان در قالب روز ملی کرمانشاه نیازمند سازماندهی مناسب و مدیریت واحد است، خاطرنشان کرد: معتقدم تنها بخشی که می‌تواند مدیریت این سازماندهی را برعهده بگیرد بنیاد کرمانشاه‌شناسی است.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با بیان اینکه این بنیاد شاخه‌ای از بنیاد ایران‌شناسی است که از چند سال قبل صحبت‌ راه‌اندازی آن در کرمانشاه مطرح شد، اضافه کرد: متأسفانه آخرین باری که درباره این بنیاد اتفاقاتی رخ داد در سال‌های ۹۳ و ۹۴ بود و پس از آن هیچ اتفاق خاصی را شاهد نبودیم.

وی با اشاره به اهمیت راه‌اندازی و تقویت این بنیاد و گردآوری نخبه‌های علمی و تخصصی و افراد سرشناس کرمانشاهی که بسیاری از آن‌ها چهره ملی هستند در آن، تأکید کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه این آمادگی را دارد که متولی دبیرخانه بنیاد کرمانشاه ‌شناسی باشد و چنانچه هزینه‌هایی در این زمینه لازم است پرداخت کند.

کاشفی با بیان اینکه اساسنامه و چارچوب‌های فعالیت این بنیاد مشخص است، اضافه کرد: تنها کاری که باید انجام دهیم این است که افراد نخبه کرمانشاه در زمینه‌های فرهنگی، اقتصادی، رسانه‌ای، روحانیت، هنری را در این بنیاد جمع کنیم.

به گفته رئیس اتاق کرمانشاه، این افراد باید در طول سال تولید ایده و محتوا داشته باشند تا بتوانیم خروجی آن را در قالب برگزاری رویدادهای ملی و بین‌المللی برای روز ملی کرمانشاه شاهد باشیم.

کاشفی معتقد است، با این کار کرمانشاه از بعد اقتصادی، فرهنگی، سیاسی از ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه بیش از پیش استفاده خواهد کرد.

مرصاد عملیاتی بی سابقه در طول ۲۰۰ سال اخیر

وی از عملیات مرصاد به عنوان یک رویداد که طی ۲۰۰ سال گذشته در تاریخ کشور بی‌سابقه بوده یاد کرد و افزود: این عملیات به نوعی آخرین نقطه جنگ تحمیلی در کرمانشاه بود و همانگونه که جنگ در کرمانشاه آغاز شد با شکست عراق ‌و منافقین در عملیات مرصاد، در همین استان نیز خاتمه یافت.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با اشاره به رشادت‌هایی که در عملیات مرصاد در کرمانشاه صورت گرفت، گفت: این پیروزی بزرگ که در تاریخ پنجم مرداد رقم خورد باعث شد این روز به نام روز ملی کرمانشاه ثبت شود و این نامگذاری بیانگر اهمیت این رویداد بزرگ ملی است.

وی ابراز امیدواری کرد، روز ملی کرمانشاه در آینده نزدیک به صورت رسمی نیز در تقویم کشور ثبت شود.

ابعاد مختلف روز ملی کرمانشاه را در کنار هم ببینیم

رئیس اتاق بازرگانی، صنایع، معادن و کشاورزی کرمانشاه سپس به ۲ بُعد مهم روز ملی کرمانشاه اشاره کرد که باید در کنار یکدیگر دیده شوند و ادامه داد: از آنجایی که نامگذاری روز کرمانشاه بر اساس سبقه عملیات نظامی مرصاد است لازم است بعد نظامی آن بیش از پیش تقویت و ترویج شود.

به گفته کاشفی، ترویج بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید به گونه‌ای باشد که کرمانشاه در عرصه ملی و بین‌المللی با این رویداد شهره شود.

وی اظهار داشت: همانگونه که بزرگانی مانند ستارخان و باقرخان به نمادهای ملی برای خطه آذربایجان تبدیل شدند ما نیز باید بزرگان و شهدای این عملیات را در عرصه ملی و بین‌المللی معرفی کنیم.

وی همچنین بر لزوم گرامیداشت جایگاه افرادی که در عملیات مرصاد بسیار مثمر ثمر بودن نیز تاکید کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه با بیان اینکه به موازات بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید ابعاد دیگران آن از جمله ابعاد فرهنگی، سیاسی، اقتصادی و اجتماعی نیز در نظر گرفته شود، اضافه کرد: متاسفانه طی سال‌های اخیر به این بخش آنطور که باید توجه نشده است.

وی معتقد است اگرچه سابقه نامگذاری روز ملی کرمانشاه چندان طولانی است نیست و به دو، سه سال بعد از جنگ تحمیلی برمی‌گردد اما در این مدت آنطور که باید به ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه پرداخته نشده است.

روز ملی کرمانشاه فرصتی برای بین‌المللی کردن استان

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه در ادامه با تاکید بر لزوم استفاده بیشتر از ظرفیت روز ملی کرمانشاه برای معرفی استان هم در عرصه ملی و هم بین‌المللی، یادآور شد: متاسفانه کرمانشاه استان بین‌المللی نیست و کمتر شاهد آن هستیم که به جزء در زمینه‌های اقتصادی و تجاری که گاهی به دعوت اتاق بازرگانی هیأت‌های خارجی به کرمانشاه می‌آیند تعاملات بین‌المللی دیگری در بعد فرهنگی، هنری، اجتماعی داشته باشیم.

کاشفی روز ملی کرمانشاه را فرصت مناسبی دانست تا بتوان با اتکا بر آن کرمانشاه را میزبان رویدادهای متعدد علمی و تخصصی بین‌المللی کرد.

وی یکی دیگر از ظرفیت‌های استان که می‌تواند در قالب روز ملی کرمانشاه به کشور و دنیا معرفی شود را جاذبه‌های گردشگری و توریستی استان اعلام کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند حلقه اول و یکی از قطب‌های گردشگری کشور باشد زیرا نسبت به بسیاری از استان‌های دیگر کشور که در حوزه گردشگری خوب کار کردند ظرفیت‌های بسیار بیشتری دارد.

کاشفی خاطرنشان کرد: روز ملی کرمانشاه همچنین فرصتی برای معرفی بیش از پیش قابلیت‌های تجاری و اقتصادی استان نیز هست.

وی با بیان اینکه کرمانشاه از دیرباز در مسیر جاده ابریشم قرار گرفته و امروز بزرگترین دروازه تعاملات ایران با عراق و در آینده نه چندان دور با سوریه، لبنان و مدیترانه است، افزود: پرداختن به ظرفیت‌های اقتصادی کرمانشاه می‌تواند باعث شکوفایی استان شود.




استانها  /  کرمانشاه
۱۲:۵۹ ۱۴۰۰-۵-۶
توقف رشد صادرات ایران به عراق طی سه سال اخیر/ مرز‌های کرمانشاه نیاز به حمل یکسره کالا دارند

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه گفت: بعد از یک دهه رشد صادرات به کشور عراق، سه سال است که رشد صادرات ایران به عراق متوقف شده و ثابت مانده است.

به گزارش خبرگزاری فارس از کرمانشاه پیش از ظهر امروز نشست فعالان اقتصادی استان کرمانشاه با دبیر اتاق بازرگانی مشترک ایران و عراق در محل سالن جلسات اتاق بازرگانی کرمانشاه برگزار شد.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه در این نشست با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات استان کرمانشاه به مقصد عراق است، اظهار داشت: بعد از یک دهه رشد صادرات به کشور عراق، سه سال است که رشد صادرات ایران به عراق متوقف شده و ثابت مانده است.

کیوان کاشفی با اشاره به مزایای حمل یکسره محصولات صادراتی، گفت: اگر زمینه حمل یکسره فراهم شود می‌توان سه روزه کالا‌های تولیدی کشور را به عراق و سپس سوریه و دریای مدیترانه رساند.

وی با انتقاد از نامنظم بودن و بی‌قاعدگی قوانین و مقررات صادراتی، گفت: اینکه یک‌ روز صادرات محصولی آزاد باشد و روز بعد ممنوع شود، مشکلات بسیاری برای صادرکنندگان ایجاد کرده است.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه معتقد است، که واردات از کشور عراق می‌تواند به ایجاد توازن تجاری بین دو کشور کمک کند و انگیزه‌ای برای رفع بسیاری از موانع موجود، ایجاد کند.

اهمیت سهولت رفت‌وآمد به عراق و مشکلات مربوط به صدور ویزا، موضوع دیگری بود که کاشفی به آن پرداخت و پیشنهاد کرد برای تجار و صادرکنندگانی که بیشتر به عراق تردد دارند ویزای بلندمدت صادر شود.

وی در پایان با اشاره به ظرفیت‌های مناسب مرزی استان کرمانشاه، گفت: از مرز سومار به علت دسترسی مناسب و فاصله نزدیک تا بغداد می‌توان بسیار بهتر استفاده نمود.

*تدوین سند اولویت‌های پژوهش تجاری ایران با عراق

جهانبخش سنجابی دبیر اتاق مشترک بازرگانی ایران و عراق، در ادامه این نشست، گفت: با پیگیری‌های انجام شده مشکلات و محدودیت‌های برخی مرزهای کشور برای فعالان اقتصادی از بین رفته است.

وی با اشاره به نقش مهم کرمانشاه در تجارت با عراق، گفت: کرمانشاه مرکز بسیاری از همایش‌ها و کانون بسیاری از تعاملات تجاری با کشور عراق بوده است.

سنجابی از تدوین سند اولویت‌های پژوهش تجاری با عراق با همکاری مرکز پژوهش‌های اتاق ایران خبر داد و گفت: فعالین اقتصادی می‌توانند نیازمندی‌های پژوهشی که قابلیت تبدیل به طرح‌های پژوهشی زودبازده را دارند به ما ارائه دهند و ما از اطلاعات و پیشنهاداتی که بهبود روابط تجاری با عراق کمک کند استقبال می‌کنیم.

وی بیان داشت: قدرت رقابت قیمتی صادرکنندگان به علت گرانی دلار افزایش یافته و می‌تواند یک نیروی محرکه در صادرات باشد.

سنجابی در پایان از اینکه علی‌رغم افزایش نیاز بازار عراق میزان صادرات کشورمان ثابت بوده انتقاد کرد و اعلام کرد: هدف‌گذاری کرده‌ایم در پایان سال ۱۴۰۲ میزان صادرات ایران به این کشور به ۲۰ میلیارد دلار برسد.

گفتنی است، وی در این نشست به مشکلات، انتقادات، پیشنهادات و نظرات فعالین اقتصادی استان گوش فرا داد و ضمن اعلام نظرات خود در خصوص رفع مشکلات موجود، راهکارهایی ارائه داد و وعده پیگیری امور را داد.



باشگاه خبرنگاران جوان

5 مرداد 1400
 کد خبر ۷۸۳۴۶۸۴
جای خالی بنیاد کرمانشاه‌شناسی در بین‌المللی کردن روز ملی کرمانشاه
رئیس اتاق کرمانشاه با اشاره به جای خالی رویداد‌های بین المللی به مناسبت روز ملی کرمانشاه، گفت: راه‌اندازی بنیاد کرمانشاه شناسی می‌تواند این خلا را پر کند و اتاق بازرگانی آمادگی دارد متولی دبیرخانه این انجمن باشد.

به گزارش گروه استان های باشگاه خبرنگاران جوان از کرمانشاه،  کیوان کاشفی به مناسبت روز ملی کرمانشاه (۵ مرداد) ضمن گرامیداشت این روز و یاد شهدای عملیات مرصاد، اظهار کرد: تنها چند استان کشور روز ملی به نام خود دارند و حضور کرمانشاه بین این استان‌ها بیانگر اهمیت نامگذاری روز ملی کرمانشاه و یادبود عملیات مرصاد است.

او  از عملیات مرصاد به عنوان یک رویداد که طی ۲۰۰ سال گذشته در تاریخ کشور بی‌سابقه بوده یاد کرد و افزود: این عملیات به نوعی آخرین نقطه جنگ تحمیلی در کرمانشاه بود و همانگونه که جنگ در کرمانشاه آغاز شد با شکست عراق و منافقین در عملیات مرصاد، در همین استان نیز خاتمه یافت.

رئیس اتاق کرمانشاه با اشاره به رشادت‌هایی که در عملیات مرصاد در کرمانشاه صورت گرفت، افزود: این پیروزی بزرگ که در تاریخ پنجم مرداد رقم خورد باعث شد این روز به نام روز ملی کرمانشاه ثبت شود و این نامگذاری بیانگر اهمیت این رویداد بزرگ ملی است.

کاشفی ابراز امیدواری کرد، روز ملی کرمانشاه در آینده نزدیک به صورت رسمی نیز در تقویم کشور ثبت شود.

 

ابعاد مختلف روز ملی کرمانشاه را در کنار هم ببینیم


او سپس به دو بعد مهم روز ملی کرمانشاه اشاره کرد که باید در کنار یکدیگر دیده شوند و ادامه داد: ازآنجایی که نامگذاری روز کرمانشاه بر اساس سبقه عملیات نظامی مرصاد است لازم است بعد نظامی آن بیش از پیش تقویت و ترویج شود.

به گفته رئیس اتاق کرمانشاه ترویج بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید به گونه‌ای باشد که کرمانشاه در عرصه ملی و بین‌المللی با این رویداد شهره شود.

او  اظهار کرد: همانگونه که بزرگانی مانند ستارخان و باقرخان به نماد‌های ملی برای خطه آذربایجان تبدیل شدند ما نیز باید بزرگان و شهدای این عملیات را در عرصه ملی و بین المللی معرفی کنیم.

او  همچنین بر لزوم گرامیداشت جایگاه افرادی که در عملیات مرصاد بسیار مثمر ثمر بودن نیز تاکید کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه با بیان اینکه به موازات بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید ابعاد دیگران آن از جمله ابعاد فرهنگی، سیاسی، اقتصادی و اجتماعی نیز در نظر گرفته شود، اضافه کرد: متاسفانه طی سال‌های اخیر به این بخش آنطور که باید توجه نشده است.
وی معتقد است اگرچه سابقه نامگذاری روز ملی کرمانشاه چندان طولانی است نیست و به دو، سه سال بعد از جنگ تحمیلی برمی‌گردد، اما در این مدت آنطور که باید به ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه پرداخته نشده است.

روز ملی کرمانشاه فرصتی برای بین‌المللی کردن استان

 


رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با تاکید بر لزوم استفاده بیشتر از ظرفیت روز ملی کرمانشاه برای معرفی استان هم در عرصه ملی و هم بین‌المللی، یادآور شد: متاسفانه کرمانشاه استان بین‌المللی نیست و کمتر شاهد آن هستیم که به جز در زمینه‌های اقتصادی و تجاری که گاهی به دعوت اتاق بازرگانی هیات‌های خارجی به کرمانشاه می‌آیند تعاملات بین‌المللی دیگری در بعد فرهنگی، هنری، اجتماعی و... داشته باشیم.

کاشفی روز ملی کرمانشاه را فرصت مناسبی دانست تا بتوان با اتکا بر آن کرمانشاه را میزبان رویداد‌های متعدد علمی و تخصصی بین‌المللی کرد.

او یکی دیگر از ظرفیت‌های استان که می‌تواند در قالب روز ملی کرمانشاه به کشور و دنیا معرفی شود را جاذبه‌های گردشگری و توریستی استان اعلام کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند حلقه اول و یکی از قطب‌های گردشگری کشور باشد، زیرا نسبت به بسیاری از استان‌های دیگر کشور که در حوزه گردشگری خوب کار کردند ظرفیت‌های بسیار بیشتری دارد.

کاشفی اظهار کرد: روز ملی کرمانشاه همچنین فرصتی برای معرفی بیش از پیش قابلیت‌های تجاری و اقتصادی استان نیز هست.
او با بیان اینکه کرمانشاه از دیرباز در مسیر جاده ابریشم قرار گرفته و امروز بزرگترین دروازه تعاملات ایران با عراق و در آینده نه چندان دور با سوریه، لبنان و مدیترانه است، افزود: پرداختن به ظرفیت‌های اقتصادی کرمانشاه می‌تواند باعث شکوفایی استان شود.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با بیان اینکه استفاده از مجموع ظرفیت‌های استان در قالب روز ملی کرمانشاه نیازمند سازماندهی مناسب و مدیریت واحد است، خاطرنشان کرد: معتقدم تنها بخشی که می‌تواند مدیریت این سازماندهی را برعهده بگیرد بنیاد کرمانشاه شناسی است.

او  با بیان اینکه این بنیاد شاخه‌ای از بنیاد ایران شناسی است که از چند سال قبل صحبت راه‌اندازی آن در کرمانشاه مطرح شد، اضافه کرد: متاسفانه آخرین باری که درباره این بنیاد اتفاقاتی رخ داد در سال‌های ۹۳ و ۹۴ بود و پس از آن هیچ اتفاق خاصی را شاهد نبودیم.

کاشفی با اشاره به اهمیت راه‌اندازی و تقویت این بنیاد و گردآوری نخبه‌های علمی و تخصصی و افراد سرشناس کرمانشاهی که بسیاری از آن‌ها چهره ملی هستند در آن، تاکید کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه این آمادگی را دارد که متولی دبیرخانه بنیاد کرمانشاه شناسی باشد و چنانچه هزینه‌هایی در این زمینه لازم است پرداخت کند.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با بیان اینکه اساسنامه و چارچوب‌های فعالیت این بنیاد مشخص است، اضافه کرد: تنها کاری که باید انجام دهیم این است که افراد نخبه کرمانشاه در زمینه‌های فرهنگی، اقتصادی، رسانه‌ای، روحانیت، هنری و ... را در این بنیاد جمع کنیم.

به گفته رئیس اتاق کرمانشاه این افراد باید در طول سال تولید ایده و محتوا داشته باشند تا بتوانیم خروجی آن را در قالب برگزاری رویداد‌های ملی و بین المللی برای روز ملی کرمانشاه شاهد باشیم.

کاشفی معتقد است با این کار کرمانشاه از بعد اقتصادی، فرهنگی، سیاسی و ... از ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه بیش از پیش استفاده خواهد کرد.


6 مرداد 1400
 کد خبر ۷۸۳۶۵۷۶
روند ثابت صادرات به عراق طی حدود سه سال اخیر
عضو هیات رییسه اتاق ایران با اشاره به روند ثابت صادرات به عراق طی حدود سه سال اخیر، گفت : زمان آن رسیده که جهش صادراتی جدیدی را به بازار عراق رقم بزنیم.

به گزارش گروه استان های باشگاه خبرنگاران جوان از کرمانشاه، کیوان کاشفی عضو هیات رییسه اتاق ایران از نقش مهم بازار عراق به عنوان یکی از شرکای تجاری اصلی ایران یاد کرد و با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات ایران به مقصد عراق است، گفت : استان کرمانشاه در این بین سهم ۳۰ تا ۵۰ درصدی از این صادرات را بر عهده دارد.

او گفت : بخشی از این صادرات کالا‌های تولیدی استان کرمانشاه است و در سایر موارد در مرز‌های استان خدمات پایانه‌ای و حمل و نقل به تولیدات سایر استان‌ها ارائه می‌شود.

کاشفی سپس به مهمترین مشکلاتی که در زمینه تجارت با عراق با آن مواجهیم اشاره کرد و ادامه داد: روند صادرات به عراق بر خلاف دهه گذشته که عمدتا روند صعودی داشت، اکنون نزدیک به سه سال است که در حد هفت تا هشت میلیارد دلار و با احتساب صادرات گاز تا سقف ۱۰ میلیارد دلار باقی مانده است.

او افزود: این ثبات صادرات در حالی ایجاد شده که دقیقا در همین سه سال با رشد قابل توجه نرخ ارز مواجه بودیم که باید بازخورد آن را در ارقام صادراتی می‌دیدیم.

رئیس اتاق کرمانشاه، مشکل دیگری که در زمینه تجارت با عراق وجود دارد را نبود هماهنگی بین استان‌های داخل کشور دانست که با عراق هم مرز هستند.

او با تاکید بر لزوم رسیدن به دستورالعمل واحد در زمینه‌های مختلف از جمله حمل و نقل، بانک، تردد تجار و ... در استان‌های هم مرز با عراق، گفت: اتاق بازرگانی کرمانشاه آمادگی دارد میزبانی نشستی با حضور روسای اتاق بازرگانی استان‌های هم مرز با عراق و مسئولین مرتبط را بر عهده بگیرد تا شاهد برقراری هارمونی بین بخش‌های مختلف باشیم .




6 مرداد 1400
 کد خبر ۷۸۳۶۸۷۷
صادرات ۲۰ میلیارد دلاری به عراق طی امسال و سال آینده
دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق از هدفگذاری برای صادرات ۲۰ میلیارد دلاری به عراق طی امسال و سال آینده خبر داد.

به گزارش گروه استان های باشگاه خبرنگاران جوان از کرمانشاه، جهانبخش سنجابی دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق از وضعیت کنونی تعاملات تجاری با کشور عراق یاد کرد و گفت : میزان صادرات ایران به عراق در پارسال بیش از هفت میلیارد و ۴۰۰ میلیون دلار بود و در برابر آن تنها ۱۳۱ میلیون دلار واردات از این کشور داشته‌ایم.

او گفت : آمار‌های پارسال نشان می‌دهد تراز تجاری ایران و عراق بیش از ۹۵ درصد به سمت صادرات بوده است.

دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق میزان صادرات سه ماهه ابتدای امسال به عراق را بیش از دو میلیارد و ۳۴۰ میلیون دلار اعلام کرد که رشد ۵۴ درصدی را نسبت به سه ماهه پارسال نشان می‌دهد.

 سنجابی افزود: این میزان رشد با احتساب صادرات گاز محاسبه شده و اگر صادرات گاز را حذف کنیم ۱۹ درصد در سه ماهه امسال نسبت به مدت مشابه پارسال رشد صادرات به کشور عراق داشته ایم.

او درباره تحلیل کالا‌های صادراتی عمده به عراق ادامه داد: بر اساس آمار پارسال، محصولات پتروشیمی و مواد نفتی با دو میلیارد و ۷۰۰ میلیون دلار بیشترین سهم را از صادرات به عراق داشته است.

دبیرکل اتاق ایران و عراق سهم کالا‌های صنعتی از صادرات به عراق در پارسال را یک میلیارد و ۷۵۰ میلیون دلار، سهم کالا‌های کشاورزی و صنایع غذایی را یک میلیارد و ۷۴۰ میلیون دلار و سهم مواد معدنی و صنایع معدنی را یک میلیارد و ۲۰۰ میلیون دلار اعلام کرد.

سنجابی از هدفگذاری برای صادرات ۲۰ میلیارد دلاری به کشور عراق طی امسال و سال آینده خبر داد و گفت: به نظر می‌رسد با پتانسیل ۴۰ تا ۶۴ میلیارد دلاری که در بازار صادراتی عراق وجود دارد، بتوانیم این میزان صادرات را محقق کنیم .


6 مرداد 1400
 کد خبر ۷۸۳۷۰۷۵
رایزن اقتصادی ایران در عراق:
بازار صادراتی عراق دیگر مانند سال ۲۰۰۳ نیست
رایزن اقتصادی ایران در عراق با بیان اینکه بازار صادراتی عراق دیگر مانند سال ۲۰۰۳ نیست، گفت : همزمان با تحولات اقتصادی عراق ما هم باید رویکرد صادراتی جدیدی در پیش بگیریم.

به گزارش گروه استان های باشگاه خبرنگاران جوان از کرمانشاه، عبدالامیر ربیهاوی رایزن اقتصادی ایران در عراق با بیان اینکه امروز بازار عراق با سال ۲۰۰۳ بسیار متفاوت است، گفت : در سال‌های اولی که تعاملات تجاری با عراق را از سر گرفتیم، این کشور نیاز شدیدی به کالا‌های ایرانی داشت، اما هرچه پیش رفتیم تعاملات اقتصادی با این کشور نقش و رنگ دیگری گرفت.

او گفت : امروز که در سال ۲۰۲۱ قرار داریم بازار صادراتی عراق با سالیان گذشته بسیار متفاوت شده و این کشور انتظارات بسیار متفاوتی از همسایه‌ها و شرکای تجاری خود دارد.

رایزن اقتصادی ایران در عراق نتیجه این تحولات بازار عراق را محدودیت‌هایی دانست که گاه و بیگاه این کشور برای واردات کالا‌ها در نظر می‌گیرد.

ربیهاوی با بیان اینکه تحولات بازار عراق از چند عامل مهم منشا می‌گیرد، افزود: یکی از مهمترین این موارد محدودیت‌های بودجه کشور عراق است.

او ادامه داد: از آنجایی‌که ۹۵ درصد بودجه عراق از نفت تامین می‌شود و با توجه به کاهش قیمت نفت، این کشور نیز مجبور است ذخایر ارزی خود را برای واردات محدود کند.

رایزن اقتصادی جمهوری اسلامی ایران در عراق تلاش برای خودکفایی خصوصا در محصولات کشاورزی را نیز از دیگر دلایل کشور عراق برای محدود کردن واردات برخی از کالا‌ها دانست و افزود: به علاوه عراق از این طریق سعی در ایجاد اشتغال و کاهش نرخ بیکاری خود دارد.

او با بیان اینکه رقبای تجاری ایران در بازار عراق نیز طی چهار، پنج سال اخیر تغییر کرده‌اند، افزود: در گذشته تنها چین، ترکیه و چند کشور محدود رقیب ما بودند، اما اکنون کویت، اردن، عربستان، امارات و ... نیز به این رقبا اضافه شده‌اند.

رایزن اقتصادی جمهوری اسلامی ایران در عراق معتقد است، عراق نیز با توجه به عرب زبان بودن برخی از این رقبا، تعاملات تجاری با آن‌ها را مورد اقبال قرار می‌دهد.

ربیهاوی تغییر سلایق مصرف‌کنندگان در بازار عراق را نیز از دیگر دلایل تحولات بازار صادراتی این کشور دانست و ادامه داد: از سوی دیگر بازاریابی سایر رقبای ما نیز در این کشور با جدیت صورت می‌گیرد.

او ادامه تعاملات تجاری با عراق با وجود این تحولات را نیازمند رویکرد صادراتی جدید دانست و گفت: یکی از مهمترین رویکرد‌هایی که باید در زمینه تعامل با عراق مدنظر قرار دهیم، برقرار حمل یکسره از مرز‌های خسروی و مهران است.

ربیهاوی با اشاره به اینکه عراق این دو مرز را به عنوان مرز‌های ترانزیتی انتخاب کرده، افزود: به نظر می‌رسد در اواخر ماه میلادی جاری قوانین و مقرراتی که برای ترانزیت از این مرز‌ها در نظر گرفته شده، اجرایی شود.

وی سپس بر لزوم برقراری واردات از کشور عراق برای متعادل شدن تراز تجاری دو کشور تاکید کرد و ادامه داد: اکنون تراز تجاری ما با عراق ۹ میلیارد دلار به نفع صادرات است.

او افزود: اگرچه عراق به برخی از کالا‌هایی که ما به آن نیاز داریم اجازه واردات نمی‌دهند، اما واردات برخی از کالا‌های محدود را می‌توانیم انجام دهیم.

او از پیگیری برای صدور ویزا با اعتبار یکساله برای تجار و سرمایه‌گذاران ایرانی که با عراق تعامل دارند، خبر داد .


باختر
چهارشنبه 6 مرداد
شماره 3383
رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه مطرح کرد:
جای خالی بنیاد کرمانشاه‌شناسی در بین‌المللی کردن روز ملی کرمانشاه

رئیس اتاق کرمانشاه با اشاره به جای خالی رویدادهای بین المللی به مناسبت روز ملی کرمانشاه، گفت: راه‌اندازی بنیاد کرمانشاه شناسی می‌تواند این خلا را پر کند و اتاق بازرگانی آمادگی دارد متولی دبیرخانه این انجمن باشد.

کیوان کاشفی، رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه به مناسبت روز ملی کرمانشاه(۵ مرداد) ضمن گرامیداشت این روز و یاد شهدای عملیات مرصاد، اظهار کرد: تنها چند استان کشور روز ملی به نام خود دارند و حضور کرمانشاه بین این استان‌ها بیانگر اهمیت نامگذاری روز ملی کرمانشاه و یادبود عملیات مرصاد است.
وی از عملیات مرصاد به عنوان یک رویداد که طی ۲۰۰ سال گذشته در تاریخ کشور بی‌سابقه بوده یاد کرد و افزود: این عملیات به نوعی آخرین نقطه جنگ تحمیلی در کرمانشاه بود و همانگونه که جنگ در کرمانشاه آغاز شد با شکست عراق ‌و منافقین در عملیات مرصاد، در همین استان نیز خاتمه یافت.
رئیس اتاق کرمانشاه با اشاره به رشادت‌هایی که در عملیات مرصاد در کرمانشاه صورت گرفت، افزود: این پیروزی بزرگ که در تاریخ پنجم مرداد رقم خورد باعث شد این روز به نام روز ملی کرمانشاه ثبت شود و این نامگذاری بیانگر اهمیت این رویداد بزرگ ملی است.
کاشفی ابراز امیدواری کرد، روز ملی کرمانشاه در آینده نزدیک به صورت رسمی نیز در تقویم کشور ثبت شود.
وی سپس به دو بعد مهم روز ملی کرمانشاه اشاره کرد که باید در کنار یکدیگر دیده شوند و ادامه داد: ازآنجایی که نامگذاری روز کرمانشاه بر اساس سبقه عملیات نظامی مرصاد است لازم است بعد نظامی آن بیش از پیش تقویت و ترویج شود.
به گفته رئیس اتاق کرمانشاه ترویج بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید به گونه‌ای باشد که کرمانشاه در عرصه ملی و بین‌المللی با این رویداد شهره شود.
وی اظهار کرد: همانگونه که بزرگانی مانند ستارخان و باقرخان به نمادهای ملی برای خطه آذربایجان تبدیل شدند ما نیز باید بزرگان و شهدای این عملیات را در عرصه ملی و بین المللی معرفی کنیم.
وی همچنین بر لزوم گرامیداشت جایگاه افرادی که در عملیات مرصاد بسیار مثمر ثمر بودن نیز تاکید کرد.
رئیس اتاق کرمانشاه با بیان اینکه به موازات بعد نظامی روز ملی کرمانشاه باید ابعاد دیگران آن از جمله ابعاد فرهنگی، سیاسی، اقتصادی و اجتماعی نیز در نظر گرفته شود، اضافه کرد: متاسفانه طی سال‌های اخیر به این بخش آنطور که باید توجه نشده است.
وی معتقد است اگرچه سابقه نامگذاری روز ملی کرمانشاه چندان طولانی است نیست و به دو، سه سال بعد از جنگ تحمیلی برمی‌گردد اما در این مدت آنطور که باید به ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه پرداخته نشده است.
رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با تاکید بر لزوم استفاده بیشتر از ظرفیت روز ملی کرمانشاه برای معرفی استان هم در عرصه ملی و هم بین‌المللی، یادآور شد: متاسفانه کرمانشاه استان بین‌المللی نیست و کمتر شاهد آن هستیم که به جز در زمینه‌های اقتصادی و تجاری که گاهی به دعوت اتاق بازرگانی هیات‌های خارجی به کرمانشاه می‌آیند تعاملات بین‌المللی دیگری در بعد فرهنگی، هنری، اجتماعی و... داشته باشیم.
کاشفی روز ملی کرمانشاه را فرصت مناسبی دانست تا بتوان با اتکا بر آن کرمانشاه را میزبان رویدادهای متعدد علمی و تخصصی بین‌المللی کرد.
وی یکی دیگر از ظرفیت‌های استان که می‌تواند در قالب روز ملی کرمانشاه به کشور و دنیا معرفی شود را جاذبه‌های گردشگری و توریستی استان اعلام کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند حلقه اول و یکی از قطب‌های گردشگری کشور باشد زیرا نسبت به بسیاری از استان‌های دیگر کشور که در حوزه گردشگری خوب کار کردند ظرفیت‌های بسیار بیشتری دارد.
کاشفی اظهار کرد: روز ملی کرمانشاه همچنین فرصتی برای معرفی بیش از پیش قابلیت‌های تجاری و اقتصادی استان نیز هست.
وی با بیان اینکه کرمانشاه از دیرباز در مسیر جاده ابریشم قرار گرفته و امروز بزرگترین دروازه تعاملات ایران با عراق و در آینده نه چندان دور با سوریه، لبنان و مدیترانه است، افزود: پرداختن به ظرفیت‌های اقتصادی کرمانشاه می‌تواند باعث شکوفایی استان شود.
بنیاد کرمانشاه‌شناسی مرکز سازماندهی رویدادهای روز ملی کرمانشاه
رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با بیان اینکه استفاده از مجموع ظرفیت‌های استان در قالب روز ملی کرمانشاه نیازمند سازماندهی مناسب و مدیریت واحد است، خاطرنشان کرد: معتقدم تنها بخشی که می‌تواند مدیریت این سازماندهی را برعهده بگیرد بنیاد کرمانشاه شناسی است.
وی با بیان اینکه این بنیاد شاخه‌ای از بنیاد ایران شناسی است که از چند سال قبل صحبت‌ راه‌اندازی آن در کرمانشاه مطرح شد، اضافه کرد: متاسفانه آخرین باری که درباره این بنیاد اتفاقاتی رخ داد در سال‌های ۹۳ و ۹۴ بود و پس از آن هیچ اتفاق خاصی را شاهد نبودیم.
کاشفی با اشاره به اهمیت راه‌اندازی و تقویت این بنیاد و گردآوری نخبه‌های علمی و تخصصی و افراد سرشناس کرمانشاهی که بسیاری از آنها چهره ملی هستند در آن، تاکید کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه این آمادگی را دارد که متولی دبیرخانه بنیاد کرمانشاه ‌شناسی باشد و چنانچه هزینه‌هایی در این زمینه لازم است پرداخت کند.
رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه با بیان اینکه اساسنامه و چارچوب‌های فعالیت این بنیاد مشخص است، اضافه کرد: تنها کاری که باید انجام دهیم این است که افراد نخبه کرمانشاه در زمینه‌های فرهنگی، اقتصادی، رسانه‌ای، روحانیت، هنری و ... را در این بنیاد جمع کنیم.
به گفته رئیس اتاق کرمانشاه این افراد باید در طول سال تولید ایده و محتوا داشته باشند تا بتوانیم خروجی آن را در قالب برگزاری رویدادهای ملی و بین المللی برای روز ملی کرمانشاه شاهد باشیم.
کاشفی معتقد است با این کار کرمانشاه از بعد اقتصادی، فرهنگی، سیاسی و ... از ظرفیت‌های روز ملی کرمانشاه بیش از پیش استفاده خواهد کرد.

شنبه 9 مرداد 1400
شماره 3384

رئیس اتاق کرمانشاه:
زمان جهش صادرات به عراق فرا رسیده است

عضو هیات رییسه اتاق ایران با اشاره به روند ثابت صادرات به عراق طی حدود سه سال اخیر، گفت: زمان آن رسیده که جهش صادراتی جدید را به بازار عراق رقم بزنیم.

کیوان کاشفی در نشست فعالین اقتصادی کرمانشاه با دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق از نقش مهم بازار عراق به عنوان یکی از شرکای تجاری اصلی ایران یاد کرد و با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات ایران به مقصد عراق است، افزود: استان کرمانشاه نیز در این بین سهم ۳۰ تا ۵۰ درصدی از این صادرات را بر عهده دارد.

وی ادامه داد: بخشی از این صادرات کالاهای تولیدی استان کرمانشاه است و در سایر موارد نیز در مرزهای استان خدمات پایانه‌ای و حمل و نقل به تولیدات سایر استان‌ها ارائه می‌شود.

کاشفی سپس به مهمترین مشکلاتی که در زمینه تجارت با عراق با آن مواجهیم اشاره کرد و ادامه داد: روند صادرات به عراق بر خلاف دهه گذشته که عمدتا روند صعودی داشت، اکنون نزدیک به سه سال است که در حد هفت تا هشت میلیارد دلار و با احتساب صادرات گاز تا سقف ۱۰ میلیارد دلار باقی مانده است.

وی معتقد است، این ثبات صادرات در حالی ایجاد شده که دقیقا در همین سه سال با رشد قابل توجه نرخ ارز مواجه بودیم که باید بازخورد آن را در ارقام صادراتی می‌دیدیم.

رئیس اتاق کرمانشاه، مشکل دیگری که در زمینه تجارت با عراق وجود دارد را عدم هماهنگی بین استان‌های داخل کشور دانست که با عراق هم مرز هستند.

وی با تاکید بر لزوم رسیدن به دستورالعمل واحد در زمینه ‌های مختلف از جمله حمل و نقل، بانک، تردد تجار و ...‌در استان‌های هم مرز با عراق، اظهار کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه آمادگی دارد میزبانی نشستی با حضور روسای اتاق بازرگانی استان‌های هم مرز با عراق و مسئولین مرتبط را بر عهده بگیرد تا شاهد برقراری هارمونی بین بخش‌های مختلف باشیم.

زمان برقراری حمل یکسره به عراق فرارسیده است

نکته دیگری که کاشفی به عنوان معضل تجارت با عراق از آن یاد کرد برقرار نبودن حمل یکسره بین ایران و عراق بود.

عضو هیات رییسه اتاق ایران با بیان اینکه این شیوه صادرات شامل تخلیه و بارگیری دیگر منسوخ شده است، افزود: متاسفانه هنوز در مرزهای ما تخلیه و بارگیری روزانه برای ۵۰۰ تا هزار کامیون صورت می‌گیرد و این امر باعث شده نیازمند هکتارها محدوده گمرکی و خدمات عمرانی متعدد باشیم.

وی با بیان اینکه اکنون زمان آن رسیده که موضوع حمل یکسره یکبار برای همیشه حل و فصل شود، افزود: پیوستن عراق به کنوانسیون تیر و شناخته شدن دو مرز خسروی و مهران به عنوان مرزهای ترانزیتی به عراق، بارقه امیدی را برای حمل یکسره از این دو مرز ایجاد کرده است.

وی معتقد است، برقراری حمل یکسره از این دو مرز می‌تواند برای اولین بار زمینه ترانزیت کالا را ظرف مدت سه روز از ایران تا سواحل مدیترانه فراهم کند.

عدم ثبات قوانین تجاری، سد رونق تعامل با عراق

کاشفی به مشکل دیگر صادرات با عراق اشاره کرد که عدم ثبات قوانین و مقررات تجاری بود و یادآوری کرد: این بی نظمی را در محدودیت‌های ناگهانی صادرات کالا به عراق، وضع تعرفه‌ها و ... خصوصا برای محصولات کشاورزی شاهدیم.

وی نتیجه این معضل را عدم امکان برنامه‌ریزی مناسب و ازدحام هزاران کامیون محصولات کشاورزی در مرزها در برخی مقاطع زمانی دانست.

کاشفی تاکید کرد: نیازمند ثبات این قوانین و مقررات برای تسهیل تجارت با عراق هستیم.

وی از محدودیتی که از داخل کشور برای صادرات برخی کالاها در نظر گرفته شده هم یاد و اظهار کرد: این در حالی است که در کشوری مانند عراق و حتی سوریه به شدت به این کالاها نیاز هست و باید این محدودیت ها برداشته شود.

تراز تجاری با عراق باید به تعادل برسد

وی در ادامه بر لزوم برقراری واردات از عراق هم تاکید کرد و گفت: هرچقدر واردات از عراق را افزایش دهیم، هم رونق مرزها را شاهد خواهیم بود و هم قدرت چانه زنی ما افزایش خواهد یافت.

وی اظهار کرد: اگرچه این واردات برای همه کالاها میسر نیست، اما اکنون می‌توان در زمینه واردات سوخت، فرآورده‌های نفتی و ... فعالیت‌هایی را انجام داد.

موضوع دیگری که رئیس اتاق کرمانشاه بر آن تاکید کرد لزوم استفاده از ظرفیت‌های مرزی جدید رسمی استان کرمانشاه از جمله سومار، شوشمی و شیخ صله بود.

کاشفی با بیان اینکه زمانی تصور می‌شد مرز خسروی به جهت قدمتی که دارد هاب صادرات به عراق خواهد بود، اضافه کرد: اما در بلندمدت مرزهای بالا و پایین دست خسروی از جمله پرویزخان، مهران و ... نیز بار صادراتی قابل توجهی را به دوش کشیدند.

وی معتقد است سایر مرزهای استان نیز قابلیت متعددی برای دسترسی به بخش‌های مختلف بازار عراق دارد که باید از آن استفاده کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه همچنین بر لزوم صدور ویزای طولانی مدت برای تجاری که با عراق کار می‌کنند و مدام با این کشور در رفت و آمد هستند تاکید کرد و افزود: اکنون برخی از سرمایه‌گذاران ما در اقلیم سرمایه‌گذاری کردند و نیازمند تردد مداوم هستند.

اتاق مشترک ایران و عراق، شتاب دهنده صادرات به عراق

عضو هیات رییسه اتاق ایران در پایان از فعالیت اتاق بازرگانی مشترک ایران و عراق به عنوان بزرگترین اتاق مشترکی که با بیش از ۳۰ کشور دیگر داریم یاد کرد و افزود: این اتاق می‌تواند شتاب‌دهنده رونق تجارت با عراق باشد.

کاشفی با بیان اینکه این اتاق مشترک طی دو، سه سال گذشته بازخورد فعالیتی چندان زیادی نداشته، ابراز امیدواری کرد با فعالیت دبیرکل جدید شاهد ارائه خدمات بهتری هم برای استان‌های مرزی عراق و هم صادرکنندگان باشیم.
دوشنبه 11 مرداد
شماره 3386
قصه پرغصه تجار کرمانشاهی در مرزها 
صادرات کالاها و خدمات نقش مهمی در حجم فروش، سهم بازار، اشتغال، بهبود فضای رقابتی کسب و کار، توسعه صنعت و کشاورزی و خدمات، درآمد، سودآوری و در نهایت رفاه ملی دارد و این برای استان کرمانشاه با چند مرز رسمی و بازارچه و در عین حال آمار بالای بیماری اهمیت دوچندان دارد.

کرمانشاه به دلیل اینکه هم با بخش عربی و هم با بخش کردی عراق ارتباط مرزی و بیشترین تعداد گذرگاه را در استان‌های مرزی با عراق دارد، نقش پررنگی در تجارت ایفا می‌کند و همزبانی مردم این منطقه با کردهای عراقی بسیار در تجارت مؤثر است.

برای بهره‌مندی از مزایای این مرزها ضرورت دارد تولیدکنندگان ایرانی از تسهیلات ویژه در بخش‌های مالیات، بیمه، حمل و نقل، وام بانکی، مجوز تأسیس، توسعه کسب و کار و مواردی از این دست برخوردار شوند تا قابلیت رقابت کالاهای تولیدی داخل در بازار جهانی افزایش یابد.

    
اما به نظر می‌رسد صادرکنندگان و تجار کرمانشاهی با موانع جدی روبه‌رو هستند به طوری که قوانین دست و پاگیر برای تردد تجار و صادرات کالا، مشکل ایستایی کالا در مرز و نبود حمل کسره کالا از عمده‌ترین مشکلات تجارت در استان کرمانشاه است.

از طرف دیگر صنایع غذایی از اولویت‌های مبادلات عراق است و به همین دلیل محصولات استان کرمانشاه در اولویت هستند اما در این استان محصولات با بسته‌بندی صادراتی در حجمی که نیاز بازار عراق را تأمین کند وجود ندارد؛ بنابراین توسعه صنایع تبدیلی و بسته‌بندی در استان کرمانشاه می‌تواند سودآوری خوبی داشته باشد.

کیوان کاشفی رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با اشاره به اینکه اتاق بازرگانی استان می‌تواند شتاب‌دهنده رونق تجارت با کشور عراق باشد اظهار داشت: حدود 220 واحد تولیدی عضو اتاق هستند که در مقایسه با 700 تا 800 واحد صنعتی مجوزدار نشان‌دهنده وجود نوعی خلأ است که البته از 220 مورد عنوان شده حدود 50 درصد به صورت مستمر فعالیت می‌کنند.

وی با اشاره به اینکه حدود 400 تاجر نیز در استان وجود دارد که ظرفیت بسیار خوبی محسوب می‌شود گفت: وضعیت فعلی عراق با عراق 2003 که تجارت سنتی داشت متفاوت شده و رقبای قدرتمندی پا به میدان گذاشته‌اند.

کاشفی روند صادرات به عراق در سه سال اخیر را ثابت می‌داند و می‌گوید زمان آن رسیده که شاهد جهشی 30 تا 50 درصدی در صادرات استان به بازار عراق باشیم.

وی با اشاره به پروژه شتاب‌دهنده صادرات به عراق در اتاق بازرگانی عنوان کرد: ساختار این شتاب‌دهنده ایجاد شده و امید داریم این شتاب‌دهنده بتواند خیلی از شرکت‌ها و واحدهای تولیدی که تولید دارند اما صادرات ندارند به این چرخه اضافه کند.

کاشفی افزود: با وجود رشد نرخ ارز روند صادرات در این مدت حدود هفت تا هشت میلیارد دلار و با احتساب صادرات گاز تنها تا سقف 10 میلیارد دلار باقی مانده است.

وی با بیان اینکه اتاق مشترک ایران و عراق شتاب‌دهنده صادرات به عراق است عنوان کرد: باید در استان‌های مرزی کشور به دستورالعمل واحدی برای تجارت با عراق برسیم.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه بیان کرد: روش کنونی تخلیه و بارگیری منسوخ شده و وقت آن رسیده موضوع حمل یکسره را یکبار برای همیشه حل کنیم.

وی با اشاره به اینکه صادرات و واردات عراق باید به تعادل برسد گفت: نیازمند ویزای بلندمدت عراق برای تجار و سرمایه‌گذاران ایرانی هستیم.

کاشفی با بیان اینکه باید جهش صادراتی جدی را به بازار عراق رقم بزنیم افزود: مرزهای خسروی و مهران زمینه‌ساز ترانزیت یکسره و سه روزه کالا به سواحل مدیترانه هستند.

بنابراین دولت باید چتر حمایتی را بر صادرات بگستراند و تجار نیز از فضای رقابتی در دنیا بیشتر استفده کنند تا با مشوق‌های صادراتی و حمایت از صادرکنندگان به خلق اقتصاد پویا و پاینده کمک شود.


شنبه 16 مرداد
شماره 3389
تسلیت
انا لله و انا الیه راجعون
ضایعه درگذشت شادروان "اصغر میرزایی" دبیر اتاق مشترک ایران و سوریه و رئیس اسبق سازمان بازرگانی استان کرمانشاه موجب اندوه و تالم فراوان گردید.
آرامش روح آن درگذشته و علو درجات در بهشت برین را از خداوند متعال برای ایشان مسئلت داریم.
ضمن همدردی با خانواده معزز آن مرحوم، برای بازماندگان نیز صبر و شکیبایی آرزومندیم.
اتاق بازرگانی، صنایع، معادن و کشاورزی کرمانشاه

سه شنبه 19 مرداد 1400
شماره 3392
پیام تبریک خانه معدن استان کرمانشاه به ریاست زندان مرکزی کرمانشاه

پیام تبریک خانه معدن به دکتر سیدزاده برای انتخاب به عنوان نفر اول انتخابات سازمان نظام پزشکی کرمانشاه


جهارشنبه 20 مرداد 1400
شماره 3393
درج آگهی ترحیم زنده یاد حاج اصغر میرزایی

دنیای اقتصاد
شماره روزنامه: ۵۲۲۶
تاریخ چاپ: ۱۴۰۰/۰۵/۳
شماره خبر: ۳۷۸۳۸۱۳
رئیس اتاق کرمانشاه هشدار داد
چالش جدید بازار دام زنده
دنیای‌اقتصاد- کرمانشاه-الهام اکبری : هفتادمین جلسه شورای گفت‌وگوی دولت و بخش خصوصی استان کرمانشاه با بررسی موضوعاتی شامل صادرات دام زنده، افزایش سرمایه صندوق حمایت از توسعه کشاورزی و مشکلات مرکز بهداشت شهرک صنعتی بیستون برگزار شد.
چالش جدید بازار دام زنده

رئیس اتاق کرمانشاه در این جلسه نسبت به محدود شدن مجدد صادرات دام زنده اظهار نگرانی کرد. کیوان کاشفی با اشاره به آزادسازی صادرات دام زنده گفت: نگرانیم با صدور یک بخشنامه این صادرات دوباره محدود شود. وی ادامه داد: مباحثی مطرح است که در قالب یک بخشنامه صادرات دام زنده محدود به افراد خاص شود، زمان محدودی برای آن در نظر گرفته شود و سهمیه دام‌های صادراتی نیز محدود شود.

رئیس اتاق کرمانشاه با بیان اینکه در قالب این بخشنامه مهلت صادرات دام زنده تا پایان مهر تعیین شده که این بازه زمانی کوتاه امکان برنامه‌ریزی را از تولیدکنندگان و صادرکنندگان می‌گیرد، یادآور شد: به علاوه برای صادرات دام سهمیه‌بندی و قیمت‌گذاری در نظر گرفته شده که مجموع این موارد سدی در برابر صادرات ایجاد خواهد کرد. کاشفی خواستار ورود دستگاه‌های مربوطه برای اصلاح چنین بخشنامه‌هایی که مخل صادرات هستند شد و اظهار کرد: پیش از آنکه چنین دستورالعملی ابلاغ شود باید نواقص آن اصلاح شود. وی از دام زنده به عنوان یک محصول استراتژیک یاد کرد که استان کرمانشاه همواره سهم قابل توجهی از صادرات آن داشته و افزود: نباید کرمانشاه از این ظرفیت مهم محروم شود.

رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه سپس به موضوع مجوز کوتاه‌مدت پروانه بهره‌برداری چاه‌های کشاورزی اشاره کرد و ادامه داد: این مجوز تنها یک سال اعتبار داشت و هر ساله باید با روندی طولانی تمدید می‌شد. به گفته کاشفی، با طرح این مشکل در جلسه شورای گفت‌وگو و پیگیری‌های صورت گرفته اکنون مدت اعتبار پروانه بهره‌برداری چاه‌ها از یک سال به سه سال افزایش یافت.

موضوع دیگری که کاشفی به آن اشاره کرد معضل درمانگاه شهرک صنعتی بیستون بود که اکنون از داشتن پزشک طب کار محروم بوده و عملا امکان استفاده ندارد. وی اظهار کرد: این درمانگاه با هزینه و سرمایه‌گذاری بخش‌خصوصی در شهرک صنعتی بیستون راه‌اندازی شد و تقاضا داریم موضوع استقرار پزشک در آن با همکاری دستگاه‌های متولی بهداشت و درمان مرتفع شود. رئیس اتاق کرمانشاه خاطرنشان کرد: این مرکز بهداشت می‌تواند به نیروهای کار سه شهرک صنعتی بیستون، زاگرس و فرامان ارائه خدمات داشته باشد تا برای دریافت خدمات بهداشتی و درمانی مجبور به مراجعه به مرکز شهر نباشند. وی معتقد است، اگر پزشک طب کار در این مرکز بهداشت مستقر شود بیش از ۶ هزار نیروی کار می‌توانند از آن استفاده کنند.

کاشفی در پایان از صندوق حمایت از توسعه بخش کشاورزی به عنوان یک شتاب‌دهنده حوزه کشاورزی یاد کرد و خواستار حل مشکلات این صندوق و افزایش سرمایه آن شد. در ادامه این نشست، استاندار کرمانشاه از تدوین سند توسعه نفت و گاز استان به همت وزارت نفت خبر داد و گفت: این سند باعث می‌شود طرح‌های توسعه پتروشیمی و پالایشگاهی کرمانشاه در دولت‌های آینده دستخوش تحولات نشود.
شماره روزنامه: ۵۲۳۶ 
تاریخ چاپ: ۱۴۰۰/۰۵/۱۶ 
شماره خبر: ۳۷۸۷۴۶۶ 
رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه اعلام کرد 
کرمانشاه؛ دروازه تجارت با عراق 
دنياي‌اقتصاد- كرمانشاه- الهام اكبري : رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه از ظرفیت استان به عنوان قطب تجارت ایران و عراق یاد کرد و ادامه داد: این امر به‌واسطه موقعیت ژئوپلیتیک استان و ظرفیت‌های مرزی است که کمتر استانی در کشور از آن برخوردار است. کیوان کاشفی به مناسبت روز ملی کرمانشاه افزود: وجود پنج مرزرسمی خسروی، پرویزخان، سومار، شوشمی و شیخ صله گواهی بر این مدعا است، به گونه‌ای که کمتر استانی در کشور این تعداد مرز رسمی را همزمان دارد و به علاوه هم با بخش کردی و هم عربی عراق هم مرز است. 
کاشفی گفت: موضوع دیگری که کرمانشاه را از بعد صادرات منحصر به فرد می‌کند امکان دسترسی به بازارهای صادراتی دیگر همچون سوریه و لبنان است که می‌تواند افق‌های صادراتی جدیدی را پیش روی کرمانشاه و ایران باز کند. وی با بیان اینکه عراق حداقل تا چند سال آینده جزو چند شریک تجاری نخست کشور ما است، اظهار کرد: نزدیک به ۳۰ درصد صادرات سالانه‌ای که به عراق صورت می‌گیرد از طریق مرزهای کرمانشاه است. رئیس اتاق کرمانشاه با بیان اینکه مرزی مانند خسروی سبقه طولانی در تبادلات تجاری و تردد مسافر دارد، اظهار کرد: مرزهای پرویزخان، شوشمی و شیخ صله نیز دسترسی مناسبی به بخش کردی عراق فراهم می‌کنند. کاشفی از مزیت‌های مرز سومار و فاصله کوتاه آن با بخش عربی عراق یاد کرد و افزود: این مرز به تنهایی در صورتی‌که مشکل زیرساختی نداشته باشد می‌تواند یک‌میلیارد دلار صادرات را در سال برای استان به ارمغان بیاورد. عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران اشاره‌ای هم به بخشنامه اخیر عراق برای برقراری ترانزیت یکسره از برخی مرزهای کشور همچون خسروی داشت و گفت: این می‌تواند گذرگاه زمینی مهم از ایران تا سوریه، لبنان و مدیترانه را برقرار کند که کرمانشاه مرکز ثقل این گذرگاه است. وی تاکید کرد: در شرایط کنونی که حمل یکسره کالا برای مرز خسروی اعلام شده باید عمده تمرکز را بر تقویت این مرز و افزایش داد و ستد بر آن قرار دهیم تا بتوانیم از این طریق بازار مهمی مانند سوریه را به دست بیاوریم. کاشفی از ظرفیت تعاملات تجاری یک میلیارد دلاری بین ایران و سوریه هم یاد کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند گذرگاه زمینی مناسب و دروازه این مبادلات باشد.
موضوع دیگری که رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه از آن یاد کرد ظرفیت کرمانشاه برای واردات کالا از عراق بود و گفت: طی سال‌های اخیر همواره بر صادرات به عراق تمرکز داشته‌ایم و اکنون زمان آن رسیده برای استحکام تعاملات تجاری با این کشور واردات را نیز آغاز کنیم. وی معتقد است: این واردات می‌تواند در زمینه مواد اولیه مورد نیاز صنایع باشد. کاشفی سپس به ظرفیت تجار و واحدهای تولیدی و اقتصادی استان هم اشاره و خاطرنشان کرد: بخش مهمی از صادراتی که از مرزهای کرمانشاه صورت می‌گیرد تولید بنگاه‌های اقتصادی داخل استان است. رئیس اتاق کرمانشاه استفاده بیشتر از ظرفیت‌های تجاری کرمانشاه را نیازمند ملزوماتی دانست که مهم‌ترین آن بهبود زیرساخت‌های مرزی است و اظهار کرد: به علاوه نیازمند هارمونی و هماهنگی بین دستگاه‌های متولی صادرات نیز هستیم.
وی در ادامه با بیان اینکه مزیت‌های اقتصادی کرمانشاه صرفا به تجارت محدود نمی‌شود، اظهار کرد: کشاورزی نیز یکی از ظرفیت‌های مهم کرمانشاه و فنر جهش اقتصادی استان است. عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از وسعت بخش کشاورزی کرمانشاه و سهم قابل توجه آن در اشتغال‌زایی استان یاد کرد و ادامه داد: به علاوه بخش کشاورزی به‌طور مستقیم با غذای مردم در ارتباط است. کاشفی با بیان اینکه کرمانشاه مزیت‌های قابل توجهی در بخش کشاورزی دارد، سامانه گرمسیری را از مهم‌ترین آنها برشمرد که می‌تواند در صورت مدیریت درست، کشاورزی کرمانشاه را فرسنگ‌ها جلو ببرد. ظرفیت اقتصادی دیگری که کرمانشاه دارد و کاشفی از آن یاد کرد بخش گردشگری است. وی با بیان اینکه کرمانشاه باید حلقه اول گردشگری کشور شود، افزود: مزیت‌هایی که کرمانشاه در این بخش دارد از بسیاری از استان‌های دیگر بیشتر است. عضو هیات رئیسه اتاق ایران با اشاره به اینکه اکنون گردشگری جای خود را در سبد همه خانوارها با هر میزان درآمد باز کرده و به یکی از ظرفیت‌های اصلی کشور تبدیل شده، یادآور شد: در استان کرمانشاه هم امروز زمان آن رسیده که بر این بخش تمرکز کنیم. وی ادامه داد: از سوی دیگر امروز ایران میزبان حضور گردشگران زیادی از سراسر جهان است و اقبال خوبی از سوی برخی کشورها مانند عمان، سوریه و عراق برای حضور در ایران وجود دارد. به گفته کاشفی، این گردشگران در داخل ایران پول خرج کرده و کالاهای تولید داخل ما را می‌خرند و با خود می‌برند، پس برای کشور ثروت به همراه دارند و باید از ظرفیت آنها استفاده کنیم. وی با بیان اینکه باید گردشگران را در زمینه‌های مختلف گردشگری مذهبی، تفریحی و...جذب کنیم، توریسم درمانی را یکی از مهم‌ترین این زمینه‌ها دانست. وی خاطرنشان کرد: امروز در ایران و استان کرمانشاه خدمات سلامت با قیمت مناسب و کیفیت عالی در اختیار گردشگران است، اما باید زیرساخت‌های جانبی این موضوع مانند حمل و نقل هوایی و...نیز در استان فراهم شود. عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از ظرفیت گردشگری روستایی استان هم یاد کرد و ادامه داد: فرهنگ روستاها، پوشش آنها و...می‌تواند برای گردشگران جذاب باشد.


غرب
یکشنبه 10 مرداد
شماره 713

رئیس اتاق کرمانشاه:
زمان جهش صادرات به عراق فرا رسیده است

عضو هیات رییسه اتاق ایران با اشاره به روند ثابت صادرات به عراق طی حدود سه سال اخیر، گفت: زمان آن رسیده که جهش صادراتی جدید را به بازار عراق رقم بزنیم.

کیوان کاشفی در نشست فعالین اقتصادی کرمانشاه با دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق از نقش مهم بازار عراق به عنوان یکی از شرکای تجاری اصلی ایران یاد کرد و با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات ایران به مقصد عراق است، افزود: استان کرمانشاه نیز در این بین سهم ۳۰ تا ۵۰ درصدی از این صادرات را بر عهده دارد.

وی ادامه داد: بخشی از این صادرات کالاهای تولیدی استان کرمانشاه است و در سایر موارد نیز در مرزهای استان خدمات پایانه‌ای و حمل و نقل به تولیدات سایر استان‌ها ارائه می‌شود.

کاشفی سپس به مهمترین مشکلاتی که در زمینه تجارت با عراق با آن مواجهیم اشاره کرد و ادامه داد: روند صادرات به عراق بر خلاف دهه گذشته که عمدتا روند صعودی داشت، اکنون نزدیک به سه سال است که در حد هفت تا هشت میلیارد دلار و با احتساب صادرات گاز تا سقف ۱۰ میلیارد دلار باقی مانده است.

وی معتقد است، این ثبات صادرات در حالی ایجاد شده که دقیقا در همین سه سال با رشد قابل توجه نرخ ارز مواجه بودیم که باید بازخورد آن را در ارقام صادراتی می‌دیدیم.

رئیس اتاق کرمانشاه، مشکل دیگری که در زمینه تجارت با عراق وجود دارد را عدم هماهنگی بین استان‌های داخل کشور دانست که با عراق هم مرز هستند.

وی با تاکید بر لزوم رسیدن به دستورالعمل واحد در زمینه ‌های مختلف از جمله حمل و نقل، بانک، تردد تجار و ...‌در استان‌های هم مرز با عراق، اظهار کرد: اتاق بازرگانی کرمانشاه آمادگی دارد میزبانی نشستی با حضور روسای اتاق بازرگانی استان‌های هم مرز با عراق و مسئولین مرتبط را بر عهده بگیرد تا شاهد برقراری هارمونی بین بخش‌های مختلف باشیم.

زمان برقراری حمل یکسره به عراق فرارسیده است

نکته دیگری که کاشفی به عنوان معضل تجارت با عراق از آن یاد کرد برقرار نبودن حمل یکسره بین ایران و عراق بود.

عضو هیات رییسه اتاق ایران با بیان اینکه این شیوه صادرات شامل تخلیه و بارگیری دیگر منسوخ شده است، افزود: متاسفانه هنوز در مرزهای ما تخلیه و بارگیری روزانه برای ۵۰۰ تا هزار کامیون صورت می‌گیرد و این امر باعث شده نیازمند هکتارها محدوده گمرکی و خدمات عمرانی متعدد باشیم.

وی با بیان اینکه اکنون زمان آن رسیده که موضوع حمل یکسره یکبار برای همیشه حل و فصل شود، افزود: پیوستن عراق به کنوانسیون تیر و شناخته شدن دو مرز خسروی و مهران به عنوان مرزهای ترانزیتی به عراق، بارقه امیدی را برای حمل یکسره از این دو مرز ایجاد کرده است.

وی معتقد است، برقراری حمل یکسره از این دو مرز می‌تواند برای اولین بار زمینه ترانزیت کالا را ظرف مدت سه روز از ایران تا سواحل مدیترانه فراهم کند.

عدم ثبات قوانین تجاری، سد رونق تعامل با عراق

کاشفی به مشکل دیگر صادرات با عراق اشاره کرد که عدم ثبات قوانین و مقررات تجاری بود و یادآوری کرد: این بی نظمی را در محدودیت‌های ناگهانی صادرات کالا به عراق، وضع تعرفه‌ها و ... خصوصا برای محصولات کشاورزی شاهدیم.

وی نتیجه این معضل را عدم امکان برنامه‌ریزی مناسب و ازدحام هزاران کامیون محصولات کشاورزی در مرزها در برخی مقاطع زمانی دانست.

کاشفی تاکید کرد: نیازمند ثبات این قوانین و مقررات برای تسهیل تجارت با عراق هستیم.

وی از محدودیتی که از داخل کشور برای صادرات برخی کالاها در نظر گرفته شده هم یاد و اظهار کرد: این در حالی است که در کشوری مانند عراق و حتی سوریه به شدت به این کالاها نیاز هست و باید این محدودیت ها برداشته شود.

تراز تجاری با عراق باید به تعادل برسد

وی در ادامه بر لزوم برقراری واردات از عراق هم تاکید کرد و گفت: هرچقدر واردات از عراق را افزایش دهیم، هم رونق مرزها را شاهد خواهیم بود و هم قدرت چانه زنی ما افزایش خواهد یافت.

وی اظهار کرد: اگرچه این واردات برای همه کالاها میسر نیست، اما اکنون می‌توان در زمینه واردات سوخت، فرآورده‌های نفتی و ... فعالیت‌هایی را انجام داد.

موضوع دیگری که رئیس اتاق کرمانشاه بر آن تاکید کرد لزوم استفاده از ظرفیت‌های مرزی جدید رسمی استان کرمانشاه از جمله سومار، شوشمی و شیخ صله بود.

کاشفی با بیان اینکه زمانی تصور می‌شد مرز خسروی به جهت قدمتی که دارد هاب صادرات به عراق خواهد بود، اضافه کرد: اما در بلندمدت مرزهای بالا و پایین دست خسروی از جمله پرویزخان، مهران و ... نیز بار صادراتی قابل توجهی را به دوش کشیدند.

وی معتقد است سایر مرزهای استان نیز قابلیت متعددی برای دسترسی به بخش‌های مختلف بازار عراق دارد که باید از آن استفاده کرد.

رئیس اتاق کرمانشاه همچنین بر لزوم صدور ویزای طولانی مدت برای تجاری که با عراق کار می‌کنند و مدام با این کشور در رفت و آمد هستند تاکید کرد و افزود: اکنون برخی از سرمایه‌گذاران ما در اقلیم سرمایه‌گذاری کردند و نیازمند تردد مداوم هستند.

اتاق مشترک ایران و عراق، شتاب دهنده صادرات به عراق

عضو هیات رییسه اتاق ایران در پایان از فعالیت اتاق بازرگانی مشترک ایران و عراق به عنوان بزرگترین اتاق مشترکی که با بیش از ۳۰ کشور دیگر داریم یاد کرد و افزود: این اتاق می‌تواند شتاب‌دهنده رونق تجارت با عراق باشد.

کاشفی با بیان اینکه این اتاق مشترک طی دو، سه سال گذشته بازخورد فعالیتی چندان زیادی نداشته، ابراز امیدواری کرد با فعالیت دبیرکل جدید شاهد ارائه خدمات بهتری هم برای استان‌های مرزی عراق و هم صادرکنندگان باشیم.


شمیم صبا
سه شنبه 12 مرداد 1400
شماره 226

باید جهش صادراتی را در بازار عراق رقم بزنیم
عضو هیات رییسه اتاق ایران با اشاره به روند ثابت صادرات به عراق طی حدود سه سال اخیر، گفت: زمان آن رسیده که جهش صادراتی جدید را به بازار عراق رقم بزنیم.

کیوان کاشفی در نشست فعالین اقتصادی کرمانشاه با دبیرکل اتاق مشترک ایران و عراق از نقش مهم بازار عراق به عنوان یکی از شرکای تجاری اصلی ایران یاد کرد و با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات ایران به مقصد عراق است، افزود: استان کرمانشاه نیز در این بین سهم ۳۰ تا ۵۰ درصدی از این صادرات را بر عهده دارد.

وی ادامه داد: بخشی از این صادرات کالاهای تولیدی استان کرمانشاه است و در سایر موارد نیز در مرزهای استان خدمات پایانه‌ای و حمل و نقل به تولیدات سایر استان‌ها ارائه می‌شود.

کاشفی سپس به مهمترین مشکلاتی که در زمینه تجارت با عراق با آن مواجهیم اشاره کرد و ادامه داد: روند صادرات به عراق بر خلاف دهه گذشته که عمدتا روند صعودی داشت، اکنون نزدیک به سه سال است که در حد هفت تا هشت میلیارد دلار و با احتساب صادرات گاز تا سقف ۱۰ میلیارد دلار باقی مانده است

سپهرغرب
شنبه 9 مرداد 1400
شماره 2084
توقف رشد صادرات ایران به عراق طی سه سال اخیر

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه گفت: بعد از یک دهه رشد صادرات به کشور عراق، سه سال است که رشد صادرات ایران به عراق متوقف شده و ثابت مانده است.

پیش از ظهر امروز نشست فعالان اقتصادی استان کرمانشاه با دبیر اتاق بازرگانی مشترک ایران و عراق در محل سالن جلسات اتاق بازرگانی کرمانشاه برگزار شد.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه در این نشست با بیان اینکه ۹۰ درصد صادرات استان کرمانشاه به مقصد عراق است، اظهار داشت: بعد از یک دهه رشد صادرات به کشور عراق، سه سال است که رشد صادرات ایران به عراق متوقف شده و ثابت مانده است.

کیوان کاشفی با اشاره به مزایای حمل یکسره محصولات صادراتی، گفت: اگر زمینه حمل یکسره فراهم شود می‌توان سه روزه کالا‌های تولیدی کشور را به عراق و سپس سوریه و دریای مدیترانه رساند.

وی با انتقاد از نامنظم بودن و بی‌قاعدگی قوانین و مقررات صادراتی، گفت: اینکه یک‌ روز صادرات محصولی آزاد باشد و روز بعد ممنوع شود، مشکلات بسیاری برای صادرکنندگان ایجاد کرده است.

رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه معتقد است، که واردات از کشور عراق می‌تواند به ایجاد توازن تجاری بین دو کشور کمک کند و انگیزه‌ای برای رفع بسیاری از موانع موجود، ایجاد کند.

اهمیت سهولت رفت‌وآمد به عراق و مشکلات مربوط به صدور ویزا، موضوع دیگری بود که کاشفی به آن پرداخت و پیشنهاد کرد برای تجار و صادرکنندگانی که بیشتر به عراق تردد دارند ویزای بلندمدت صادر شود.

وی در پایان با اشاره به ظرفیت‌های مناسب مرزی استان کرمانشاه، گفت: از مرز سومار به علت دسترسی مناسب و فاصله نزدیک تا بغداد می‌توان بسیار بهتر استفاده نمود.

*تدوین سند اولویت‌های پژوهش تجاری ایران با عراق

جهانبخش سنجابی دبیر اتاق مشترک بازرگانی ایران و عراق، در ادامه این نشست، گفت: با پیگیری‌های انجام شده مشکلات و محدودیت‌های برخی مرزهای کشور برای فعالان اقتصادی از بین رفته است.

وی با اشاره به نقش مهم کرمانشاه در تجارت با عراق، گفت: کرمانشاه مرکز بسیاری از همایش‌ها و کانون بسیاری از تعاملات تجاری با کشور عراق بوده است.

سنجابی از تدوین سند اولویت‌های پژوهش تجاری با عراق با همکاری مرکز پژوهش‌های اتاق ایران خبر داد و گفت: فعالین اقتصادی می‌توانند نیازمندی‌های پژوهشی که قابلیت تبدیل به طرح‌های پژوهشی زودبازده را دارند به ما ارائه دهند و ما از اطلاعات و پیشنهاداتی که بهبود روابط تجاری با عراق کمک کند استقبال می‌کنیم.

وی بیان داشت: قدرت رقابت قیمتی صادرکنندگان به علت گرانی دلار افزایش یافته و می‌تواند یک نیروی محرکه در صادرات باشد.

سنجابی در پایان از اینکه علی‌رغم افزایش نیاز بازار عراق میزان صادرات کشورمان ثابت بوده انتقاد کرد و اعلام کرد: هدف‌گذاری کرده‌ایم در پایان سال ۱۴۰۲ میزان صادرات ایران به این کشور به ۲۰ میلیارد دلار برسد.

گفتنی است، وی در این نشست به مشکلات، انتقادات، پیشنهادات و نظرات فعالین اقتصادی استان گوش فرا داد و ضمن اعلام نظرات خود در خصوص رفع مشکلات موجود، راهکارهایی ارائه داد و وعده پیگیری امور را داد.

سیاست روز
چهارشنبه 6 مرداد 1400
شماره 5647
رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه مطرح کرد:
جای خالی بنیاد کرمانشاه‌شناسی در بین‌المللی کردن روز ملی کرمانشاه

رئیس اتاق کرمانشاه با اشاره به جای خالی رویدادهای بین المللی به مناسبت روز ملی کرمانشاه، گفت: راه‌اندازی بنیاد کرمانشاه شناسی می‌تواند این خلا را پر کند و اتاق بازرگانی آمادگی دارد متولی دبیرخانه این انجمن باشد.

کیوان کاشفی، رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه به مناسبت روز ملی کرمانشاه(۵ مرداد) ضمن گرامیداشت این روز و یاد شهدای عملیات مرصاد، اظهار کرد: تنها چند استان کشور روز ملی به نام خود دارند و حضور کرمانشاه بین این استان‌ها بیانگر اهمیت نامگذاری روز ملی کرمانشاه و یادبود عملیات مرصاد است.
وی از عملیات مرصاد به عنوان یک رویداد که طی ۲۰۰ سال گذشته در تاریخ کشور بی‌سابقه بوده یاد کرد و افزود: این عملیات به نوعی آخرین نقطه جنگ تحمیلی در کرمانشاه بود و همانگونه که جنگ در کرمانشاه آغاز شد با شکست عراق ‌و منافقین در عملیات مرصاد، در همین استان نیز خاتمه یافت.


رویداد امروز
شنبه 9 مرداد 1400
شماره 1129
کرمانشاه، دروازه تجارت به عراق
هرکجا از تجارت و صادرات خصوصا با کشور عراق صحبت در میان است، نام کرمانشاه خودنمایی می‌کند، استانی که بیش از یک سوم بار صادرات ایران به عراق را به دوش می‌کشد. 
وجود پنج مرزرسمی خسروی، پرویزخان، سومار، شوشمی و شیخ صله گواهی بر این مدعا است، بگونه‌ای که کمتر استانی در کشور این تعداد مرز رسمی را همزمان دارد و به علاوه هم با بخش کردی و هم عربی عراق هم مرز است.
میزان صادرات از مرزهای استان کرمانشاه سالانه نزدیک به دو میلیارد دلار است و در برخی سال‌ها رقم صادرات سه میلیارد دلار هم به ثبت رسیده است.
موضوع دیگری که کرمانشاه را از بعد صادرات منحصر به فرد می‌کند امکان دسترسی به بازارهای صادراتی دیگر از جمله سوریه و لبنان است که می‌تواند افق‌های صادراتی جدیدی را پیش روی کرمانشاه و ایران باز کند.
تجارت قطعا یکی از مزیت‌های منحصر به فرد کرمانشاه است که اتکا به آن می‌تواند بخشی از رونق اقتصادی استان را رقم بزند.
کیوان کاشفی رییس اتاق بازرگانی کرمان به مناسبت روز ملی کرمانشاه (5 مرداد) از ظرفیت کرمانشاه به عنوان قطب تجارت ایران و عراق یاد کرد و ادامه داد: این امر بواسطه موقعیت ژئوپلوتیک استان و ظرفیت‌های مرزی است که کمتر استانی در کشور از آن برخوردار می‌باشد.
وی با بیان اینکه عراق حداقل تا چند سال آینده جزو چند شریک تجاری نخست کشور ما است، عنوان کرد: نزدیک به 30 درصد صادرات سالانه‌ای که به عراق صورت می‌گیرد از طریق مرزهای کرمانشاه است.
رئیس اتاق کرمانشاه از وجود پنج مرز رسمی در استان یاد کرد و با بیان اینکه مرزی مانند خسروی سبقه طولانی در تبادلات تجاری و تردد مسافر دارد، عنوان کرد: مرزهای پرویزخان، شوشمی و شیخ صله نیز دسترسی مناسبی به بخش کردی عراق فراهم می‌کنند.
کاشفی از مزیت‌های مرز سومار و فاصله کوتاه آن با بخش عربی عراق یاد کرد و افزود: این مرز به تنهایی در صورتیک ه مشکل زیرساختی نداشته باشد می‌تواند یک میلیارد دلار صادرات را در سال برای استان به ارمغان بیاورد.
عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران اشاره‌ای هم به بخشنامه اخیر عراق برای برقراری ترانزیت یکسره از برخی مرزهای کشور از جمله خسروی داشت و گفت: این امر می‌تواند گذرگاه زمینی مهم از ایران تا سوریه، لبنان و مدیترانه را برقرار کند که کرمانشاه مرکز ثقل این گذرگاه است.
وی تاکید کرد: در شرایط کنونی که حمل یکسره کالا برای مرز خسروی اعلام شده باید عمده تمرکز را بر تقویت این مرز و افزایش داد و ستد بر آن قرار دهیم تا بتوانیم از این طریق بازار مهمی مانند سوریه را به دست بیاوریم.
کاشفی از ظرفیت تعاملات تجاری یک میلیارد دلاری بین ایران و سوریه هم یاد کرد و افزود: کرمانشاه می‌تواند گذرگاه زمینی مناسب و دروازه این مبادلات باشد.
موضوع دیگری که رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه از آن یاد کرد ظرفیت کرمانشاه برای واردات کالا از کشور عراق بود و گفت: طی سالیان اخیر همواره بر صادرات به عراق تمرکز داشته‌ایم و اکنون زمان آن رسیده برای استحکام تعاملات تجاری با این کشور واردات را نیز آغاز کنیم.
وی معتقد است، این واردات می‌تواند در زمینه مواد اولیه مورد نیاز صنایع و ... باشد.
کاشفی سپس به ظرفیت تجار، بازرگانان و واحدهای تولیدی و اقتصادی استان هم اشاره کرد که نقش بسزایی در رونق تجارت کرمانشاه دارند و ادامه داد: اتاق بازرگانی کرمانشاه یکی از قدیمی‌ترین اتاق‌های ایران با قدمت صد ساله است.
وی با اشاره به وجود تجار و بازرگانان استخوان‌دار در استان، خاطرنشان کرد: به علاوه بخش مهمی از صادراتی که از مرزهای کرمانشاه صورت می‌گیرد تولید بنگاه‌های اقتصادی داخل استان است.
رئیس اتاق کرمانشاه استفاده بیشتر از ظرفیت‌های تجاری کرمانشاه را نیازمند ملزوماتی دانست که مهمترین آن بهبود زیرساخت‌های مرزی است و عنوان کرد: به علاوه نیازمند هارمونی و هماهنگی بین دستگاه‌های متولی صادرات نیز هستیم.
کاشفی تاکید کرد: البته نیاز است تولیدکنندگان استان نیز توان رقابتی خود را برای گرفتن سهم بیشتر از بازارهای صادراتی بالا ببرند.
کشاورزی سکوی جهش اقتصاد کرمانشاه
وی در ادامه با بیان اینکه مزیت‌های اقتصادی کرمانشاه صرفا به تجارت محدود نمی‌شود، اظهار کرد: کشاورزی نیز یکی از ظرفیت‌های مهم کرمانشاه و فنر جهش اقتصادی استان است.

عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از وسعت بخش کشاورزی کرمانشاه و سهم قابل توجه آن در اشتغالزایی استان یاد کرد و ادامه داد: به علاوه بخش کشاورزی به طور مستقیم با غذای مردم در ارتباط است.
کاشفی با بیان اینکه کرمانشاه مزیت‌های قابل توجهی در بخش کشاورزی دارد، سامانه گرمسیری را از مهمترین آنها برشمرد که می‌تواند در صورت مدیریت درست، کشاورزی کرمانشاه را فرسنگ‌ها جلو ببرد.
وی خاطرنشان کرد: کرمانشاه در برخی محصولات کشاورزی از جمله نخود برند بوده و دام زنده کرمانشاه در کشورهای حوزه خلیج فارس شهره است.
رئیس اتاق بازرگانی استان کرمانشاه با تاکید بر لزوم توجه به صنایع تبدیلی برای رونق بخش کشاورزی استان، اظهار کرد: در برخی محصولات می‌توان صفر تا صد تولید تا فراوری را در کرمانشاه راه‌اندازی کرد که نخود از جمله آنها است.
کاشفی رونق کشاورزی را نیازمند ملزوماتی دانست و گفت: متاسفانه بیشترین حمایت‌ها، تسهیلات و ... معمولا در سایر حوزه‌های اقتصادی متمرکز است و کشاورزی کمتر از این حمایت‌ها برخوردار می‌شود.
رئیس اتاق بازرگانی کرمانشاه معتقد است، یکی دیگر از نیازمندیهای مهم بخش کشاورزی، پرداختن به بحث آب و مدیریت مصرف آن است، زیرا آب در سال‌های آتی به یک چالش تبدیل خواهد شد.
ظرفیت اقتصادی دیگری که کرمانشاه دارد و کاشفی از آن یاد کرد بخش گردشگری است.
وی با بیان اینکه کرمانشاه باید حلقه اول گردشگری کشور شود، افزود: مزیت‌هایی که کرمانشاه در این بخش دارد از بسیاری از استان‌های دیگر بیشتر است.
عضو هیات رئیسه اتاق ایران با اشاره به اینکه اکنون گردشگری جای خود را در سبد همه خانوارها با هر میزان درآمد باز کرده و به یکی از ظرفیت‌های اصلی کشور تبدیل شده، یادآور شد: در استان کرمانشاه هم امروز زمان آن رسیده که بر این بخش تمرکز کنیم.
وی ادامه داد: از سوی دیگر امروز کشور ایران میزبان حضور گردشگران زیادی از سراسر جهان است و اقبال خوبی از سوی برخی کشورها مانند عمان، سوریه، عراق و... برای حضور در ایران وجود دارد.
به گفته کاشفی، این گردشگران در داخل ایران پول خرج کرده و کالاهای تولید داخل ما را می‌خرند و با خود می‌برند، پس برای کشور ثروت به همراه دارند و باید از ظرفیت آنها استفاده کنیم.
وی با بیان اینکه باید  گردشگران را در زمینه‌های مختلف گردشگری مذهبی، تفریحی و... جذب کنیم، توریسم درمانی را یکی از مهمترین این زمینه‌ها دانست.
وی خاطرنشان کرد: امروز در ایران و استان کرمانشاه خدمات سلامت با قیمت مناسب و کیفیت عالی در اختیار گردشگران است، اما باید زیرساخت‌های جانبی این موضوع مانند حمل و نقل هوایی و... نیز در استان فراهم شود.
عضو هیات رئیسه اتاق بازرگانی ایران از ظرفیت گردشگری روستایی استان هم یاد کرد و ادامه داد: فرهنگ روستاها، پوشش آنها و ... می‌تواند برای گردشگران جذاب باشد.
کاشفی با تاکید بر لزوم سمبل سازی در حوزه گردشگری، گفت:  دیگر دیدن مواردی مانند آب و سنگ و...  به تنهایی برای گردشگران جذاب نیست.

